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voluam

Distrigaz Sud activeaza de peste 30 de ani in domeniul energiei. Experienta solida,
serviciile profesioniste si dialogul permanent cu clientii nostri ne-au ajutat sa devenim
unul dintre liderii acestei industrii.

La acestea se adauga valorile aduse de intrarea Distrigaz Sud in grupul Gaz de France
din anul 2005. Crestem in continuare, odata cu fuziunea dintre grupul Gaz de France si
grupul belgian Suez.

Distrigaz Sud. Energia de a tine pasul cu timpul prezent.

pentru dumneavoastra

DISTRIGAZ SUD

GOF Sz

www.distrigazsud.ro



PUNCT DE VEDERE

. n . Energia misca

lucrurile chiar
Mai mult decat energie
banii tac.

Performanta se
atinge pregatind
totul, cat mai bine,
in fiecare zi.

— FLORINA PINZARU
"\_ Coordonator Comunicare Comercial .. ) -
w Distrigaz Sud Increderea in parteneri

este premisa unei cola-
borari de succes.

Energia ni se pare fireasca. Avem nevoie de eain
fiecare dintre actiunile noastre cotidiene, indife-
rent ca suntem indivizi sau ca ne gandim la solutii
rentabile de productie. In contextul cresterii conti-
nue a pretului energiei, pe fundalul unei cereri tot
mai diversificate, randamentul devine prioritate in
acest domeniu. Astfel, companiile de energie au ca
prim deziderat atingerea eficacitatii, in functie de
asteptarile clientilor. O

Continuam sa prezen-
tam cele mai eficiente
solutii energetice
pentru afaceri, dar

si evenimentele care
influenteaza industria
de profil.

e putem face astfel incat energia sé fie sinonima cu eficienta?
De exemplu, negociem termene de plata adaptate, facem oferte
individualizate, lucram pentru stocaje de gaze naturale care sa permita
continuitate in aprovizionare. Investim in perfectionarea continua a echipelor
tehnice si comerciale, pentru a va putea propune noi solutii performante.
Dezvoltam arii de acoperire a ofertelor speciale, precum auditul energetic si serviciile
profesionale pentru companii. De asemenea, recomandam parteneri de incredere
pentru lucrari de instalare in siguranta. Altfel spus, la Distrigaz Sud, ne straduim
sa fim mereu mai buni si sa raméanem in contact direct cu clientii nostri.
Numarul doi al revistei Oxygen este dedicat eficientei, ca si prima Conferinta Distrigaz
Sud pentru clientii business, care a avut loc in 20 noiembrie, la Bucuresti.
Va invit sa cititi in urmatoarele pagini un dosar special dedicat cogenerarii,
dar si informatii utile despre climatizarea pe baza de gaze naturale. De asemenea,
va prezentam ofertele ExpertGaz si investitiile iTn modernizare de la Distrigaz Sud
Retele. Cum eficienta presupune si orientare catre viitor, nu am uitat nici noutatile
internationale, ori punctele de vedere care pun accentul pe dezvoltarea ,verde”.

Lectura placuta!
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zare in domeniul economic.
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Tn prezent este editor la Business
Magazin.

CATALIN
LUNGU

Conf. univ. dr. ing.
n cadrul Facultatii
de Instalatii.
Vicepresedinte al
Asociatiei Ingineri-
lor de Instalatii din
Roménia - Filiala
Bucuresti. Director general

al SC Vitastal Consulting SRL.

ECHIPA Re:ply

Editor coordonator
Florin Cojocaru

Account manager
Catalina Miciu

Concept grafic si editorial
Cétalin Dumitru, Diana Capatina

Designer
Cristian Herta

Foto editor
Andrei Radu

Surse foto
Alexandru Busuioceanu, Guliver, iStock,
Ager Press, Rompres

Productie
Laura Abrihan/Peggy Production

Tipar
Coprint

ECHIPA DISTRIGAZ SUD

Ideea revistei gi manager de proiect
Florina Pinzaru

Colegiul de redactie

Cristina Clisson, Andreea Carjaru, Vasile Ciocirlan,
Cristian Dandu, Ovidiu Enache, Gabriel Florea,
Cristina Galalae, Bogdan Mateciuc,

Georgiana Munteanu, Vlad Puscasu,

Ramona Sararescu, Adina Susanu, Viviana Zimbilschi

REDACTIE: Calea Rahovei 196A, sector 5, Bucuresti
e-mail: oxygen@reply.ro

Revista publicata de Distrigaz Sud
www.distrigazsud.ro www.revistaoxygen.ro
ISSN 1844 - 7740

Jean Constantinescu
Presedinte IRE

Este nevoie de o revista care
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business. Mai ales in aceasta
perioada o publicatie care sa
sustina dezbateri de profil nu
poate sa aiba decat succes.

George Darie
Decan Facultatea
de Energetica

0 revista care sa abordeze
intr-o maniera profesionista
teme dintr-un domeniu atat de
complex si de important precum
energia este mai mult decat
binevenita pe piata.
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STIR

Adio becurilor cu incandescenta UE vrea separarea productiei
’ de energie de distributie

Furnizorii europeni de gaze si electricitate vor
trebui sa separe sau sa disocieze activitatea
de distributie a electricitatii si gazului de cea
de productie, conform unui proiect legislativ
al Comisiei Europene, care este estimat sa se
adopte n prima jumatate a lui 2009. Proiectul
are deja acordul ministrilor de resort ai tarilor
membre si se asteaptd sa duca la reducerea
costurilor si la diversificarea ofertei pentru
consumatori cu efect asupra scaderii facturilor
la utilitati. De asemenea, ministrii europeni

au convenit asupra infiintarii unei agentii care
sa contribuie la reglementarea pietei,

un alt aspect esential al propunerii legislative.
Comisarul european pentru energie, Andris
Piebalgs, a salutat acordul, considerandu-|

o dovada a sprijinului in favoarea crearii

unei piete comune a energiei. Un alt scop al
proiectului este accelerarea folosirii surselor
regenerabile de energie, precum cea eoliana
si solard, si consolidarea securitatii energetice.
Integrarea pietelor nationale ale energiei le va
permite tarilor UE s&-si acorde sprijin reciproc
in situatia in care furnizarea va fi amenintata.
Daca doresc sa opereze pe teritoriul UE,
companiile straine vor fi nevoite sa respecte
aceleasi reguli, beneficiind, prin urmare, de
drepturi limitate asupra retelelor europene. B

tilizarea becurilor cu incadescentd va fi interzisa

pe tot teritoriul UE incepand cu anul 2010, acestea

urmand a fi inlocuite de becuri economice, cu un
consum mai mic de energie si mai prietenoase cu mediul
inconjurdtor, potrivit ,,Daily Telegraph”. Masura convenita
de ministrii energiei europeni este menita sa eficientizeze
consumul de energie, sa indeplineasca obiectivele privind
schimbarea climatica sili vizeaza pe toti cei 500 de milioa-
ne de cetateni europeni. Sustinatorii masurii explica faptul
ca utilizarea becurilor fluorescente va reduce consumul
casnic de energie cu aproximativ 60% in UE. Tn acelasi
timp, Agentia pentru Protectia S&natétii a dat avertismente
cd o persoana nu trebuie sd se expuna la becurile fluores-
cente mai mult de o ora. m

incilzire de la soare pe banii statului Deutsche Bank finanteaza ,,verdele”

Cea mai mare

institutie financiara a
Germaniei, Deutsche
Bank, intentioneaza sa
investeasca in Romania in
construirea unor centrale
electrice de cateva sute
de MW, bazate pe energie
verde, potrivit lui Alberto
Pisanti, director in cadrul
bancii, citat de NewslIn.
»Acum negociem cu mai

i multi investitori pentru Pisanti. Acesta a precizat
i construirea in Romania cd sunt interesati ca
' a unor centrale care fiecare proiect in energie

Romanii care locuiesc la casa si Tn acest fel, sistemul clasic de incal- | sa foloseasca energia hidro sa fie de minimum
asociatiile de locatari vor pu- zire va putea fi completat cu energia | regenerabila: vant, hidro, 100 MW, iar cele in energia
tea obtine, chiar din acest an, fotovoltaica daca solicitantii vor biomasa si, eventual, eoliana - de minimum 50
o finantare de 90% din valoarea depune o cerere in acest sens si vor | energia solara. Este MW. Deutsche Bank a fost
necesara instaldrii de panouri solare  face dovada ca detin 10% din suma | vorba despre mai multe infiintata in 1870, la Berlin,
pentru incalzire, potrivit lui Mihai necesara instalarii panourilor. ,,Pot proiecte, cu mai multe in Germania si este una
Toti, seful Administratiei Fondului de  sa va spun ca sumele acordate nu centrale. Deutsche Bank dintre cele mai mari banci
Mediu (AFM), citat de Newsln. vor fi mici”, a precizat seful AFM. B | va fi coinvestitor”, a spus din Europa si din lume. B
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Rusii pun Romania pe harta Southstream

roducatorul rus de gaze Gazprom ana-

lizeaza oportunitatea construirii unui

gazoduct care sd tranziteze Romania
n cadrul strategiei mai largi de a atrage noi
parteneri in dezvoltarea proiectului
Southstream. Directorul Transgaz, loan
Rusu, si cel al Romgaz, Francisc Toth,
au fost recent intr-o vizita de lucru la Mos-
cova, in cadrul careia s-a discutat inclusiv
dezvoltarea actualelor capacitati de tranzit.
»La Intélnire au fost discutate chestiuni
legate de stocarea subterana a gazelor na-
turale si referitoare la dezvoltarea actualelor
capacitati de tranzit, dar si de crearea altora
noi”, se arata intr-un comunicat al Gazprom.

Detaliile se vor discuta la urméatoarea

vizitd a delegatiei rusesti in Roménia, care
va avea loc in scurt timp. in cadrul intalnirii
din capitala Rusiei s-a mai pus n discutie
si posibilitatea ca Romgaz sa incheie in
viitor contracte directe cu Gazprom pentru
livrarea de gaze. Gazprom, cel mai mare
producator de gaze naturale din lume, care
furnizeaza un sfert din necesarul de gaze

(Gazprom are in plan

naturale din Europa, cautd mai multi parte-
neri, care sa se alature proiectului privind
construirea conductei Southstream, derulat
cu grupul italian Eni. Aceasta urmeaza sa
transporte gaze naturale rusesti de la Ma-
rea Neagra in sud-estul Europei.

Rusia a acceptat deja ca traseul con-
ductei sa fie prin Bulgaria, Serbia, Ungaria
si Grecia si poarta negocieri cu Slovenia
si Austria, pentru a se alatura proiectului.
Romania este partenerd intr-un alt proiect
de constructie a unei conducte, Nabuc-
co, sustinut de Uniunea Europeana si de
Statele Unite, care urmeaza sa aduca gaze
naturale de la Marea Caspica in sud-estul
Europei. ®

Oleoduct, caut finantare

Proiectul de constructie a oleoductului
Constanta-Trieste este in pericol de a fi
inghetat sau chiar nerealizat daca in termen
de doua luni de la ntalnirea cu investitorii,
programata pana la inceputul lui iunie 2009,
acestia nu-i vor asigura finantarea, estima-

ta la circa 4,5 miliarde de euro. Cei patru
actionari ai firmei de dezvoltare a proiectului
nu s-au inteles nici macar asupra numirii unui
director general in cadrul intalnirii avute,

n septembrie, in Romania si au lasat rezol-
varea acestei probleme pentru urmatoarea
ntéInire de la Belgrad. Italia si Slovenia si-au
manifestat interesul de a se asocia Tn proiect,
nsd nu au nominalizat companiile care vor
participa la realizarea acestuia. Oleoductul
Constanta-Trieste va avea o lungime de 1.400
kilometri si va traversa Romania, Serbia, Cro-
atia si Slovenia, spre lItalia. Firma de dezvolta-
re a proiectului are ca actionari companiile ro-
manesti Conpet si Oil Terminal, JP Transnafta
(Serbia) si Jadranski Naftovod (Croatia). ®

Energie =
eficienta

Majoritatea clientilor Distri-
gaz Sud ne-au impartasit ca
asteapta de la un furnizor
de energie urmatoarele lu-
cruri: proximitate, calitate
si intelegerea nevoilor lor.
$tim ca dincolo de gaze,
de electricitate si de petrol,
exista nevoia de eficienta.
Pentru orice firma, ener-
gia inseamna randament,
economii de costuri, per-
formanta tehnologica, pro-
gres. Productia are nevoie
de sisteme energetice per-
formante, iar aceasta pre-
supune solutii, optiuni si
consiliere. La Distrigaz Sud,
incercam sa raspundem
cat mai bine asteptarilor
consumatorilor nogtri. Unul
dintre marile nume ale con-
sultantei in management,
Peter Drucker, spunea ca
prima responsabilitate a
unui bun manager este de
a continua sa invete. Noi
credem ca prima respon-
sabilitate a unei companii
de energie eficienta este, la
fel, sa continue sa invete.
Ma bucur ca ati fost pre-
zenti la prima editie a Con-
ferintei pentru Energie Dis-
trigaz Sud si sunt incantat
de ecourile pozitive pe care
primul numar al revistei
Oxygen le-a produs printre
dumneavoastra. Vom con-
tinua asemenea demersuri,
céci a fi eficient inseamna
si a colabora. B

Cristian Dandu

Director Tranzactii Corporative
de Energie DISTRIGAZ SUD

05



STIR

Iran, Rusia si Qatar au pus bazele unui OPEC al gazului

eprezentantii Iranului,

Rusiei si ai Qataru-

lui au ajuns la un
consens pentru infiintarea
unei organizatii a tarilor
exportatoare de gaz natural
similara OPEC, potrivit mi-
nistrului iranian al petrolului,
Gholamhossein Nozari, citat
de Reuters. Discutiile s-au
purtat impreuna cu omologul
lui Nozari din Qatar si cu
directorul Gazprom Alexei

o

/)

Parteneriat
est-european in domeniul
transportului de gaze

Compania Transgaz Medias Tmpreuna cu
FGSZ Natural Gas Transmission Ltd din
Ungaria, Plinacro din Croatia si BH-Gas
din Bosnia-Hertegovina vor infiinta o
companie de studiu pentru analiza con-
ceptului NETS - Noul Sistem de Transport
European. NETS a fost lansat la finele lui
2007 si este initiativa companiei ungare
FGSZ, parte a grupului Mol, avénd ca
scop infiintarea unei companii regiona-

le de transport de gaze naturale prin
interconectarea sistemelor de transport
din regiune. Proiectul este sustinut atat
de guvernele tarilor participante, cat si de
Comisia Europeana. Tarile avute in vedere
initial de catre compania ungara Mol pen-
tru a participa la aceastd initiativa sunt
Bosnia-Hertegovina, Bulgaria, Austria,
Croatia, Romania, Serbia si Slovenia. m
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Miller. ,Am luat o decizie
importanta... Se doreste
formarea unui OPEC al ga-
zelor si am ajuns la un acord
privind Infiintarea acestuia”,
a precizat oficialul iranian.
Declaratiile acestuia au fost
sustinute si de Miller, care

a afirmat ca ,,a fost creata

o troika a gazelor naturale”.
Europa si Statele Unite au
avertizat ca formarea unei
astfel de organizatii ar putea

POLUATORI CHINEZI

Autoritatile locale

din Beijing vor oferi
companiilor care opresc
productia foarte poluanta
pana la 2,3 milioane de
yuani (336.500 de dolari)
ca bonus, intr-o noua
tentativa de a curata
aerul capitalei. Masura
vizeaza stimularea
nlocuirii industriilor
foarte poluante cu unele
ecologice. ®

periclita securitatea energe-
tica mondiala prin manipu-
larea preturilor. Rusia, Iran
si Qatar detin cele mai mari
rezerve de gaze naturale din
lume. Principalele state ex-
portatoare de gaze naturale
s-au reunit in decursul mai
multor ani, intr-un cadru in-
formal, cu ocazia Forumului
Tarilor Exportatoare de Gaze
Naturale. Iranul doreste sa
transforme forumul intr-o

BARILUL - SUB50 S

Temerile privind scade-
rea cererii de pe pietele
din intreaga lume si in
principal din SUA au dus
pretul barilului de petrol
sub 60 de dolari, de la 147
de dolari in vara acestui
an. Trendul descendent ar
putea continua din cauza
crizei internationale, care
are potentialul de a condu-
ce economia mondiala in
recesiune. ®

supremate

organizatie similara Organi-
zatiei Mondiale a Tarilor Ex-
portatoare de Petrol (OPEC).
»Yom forma un comitet care
va reuni reprezentanti guver-
namentali din partea celor
trei state”, a addugat minis-
trul iranian. Seful Gazprom a
anuntat ca ,,noul comitet va
revizui si va implementa pro-
iecte comune de explorare,
rafinare si vanzare a gazelor
naturale”. m

SITE-URI UTILE

NOUTAT)

WWW.ARCEONLINE.RO

Agentia Roméana pentru Conservarea
Energiei este organul de specialitate la
nivel national in domeniul eficientei
energetice, aflat in subordinea Ministeru-
lui E iei si Finantelor, d sa
asigure implementarea prevederilor legii
privind utilizarea eficienta a energiei.

WW.ENERGYINST.ORG.UK

Institutul energiei este asociatia
profesionald a celor care lucreaza in

d i ] bilitatea
asupra protejarii mediului si utilizarea
eficienta a energiei.

Pr r

WWW.NEWENERGYTIMES.COM
Revista de specialitate care abordeaza
teme referitoare la cele mai noi forme
de producere a energiei cu accent pe
fuziunea la rece.



in flux continuu

» Nou presedinte
pentru SUA

» GDF-SUEZ, in partene-
riat cu Termoelectrica

Barrack Obama este, din 4
noiembrie, noul presedinte
al Statelor Unite ale Ame-
ricii. Acesta are un plan

de redresare a economiei,
care include cheltuieli de
175 de miliarde de dolari
pentru investitii in energie
si infrastructura. Obama
sustine, de asemenea,
investitia in produse deri-
vate din petrol mai eficien-
te si in surse alternative de
energie.

GDF-SUEZ, prin filiala
Electrabel, a semnat cu
Termoelectrica un Memo-
randum pentru construirea
unei centrale electrice noi
la Borzesti, de 400 MW,
proiect de circa 400 milioa-
ne euro. Investitia este de
tip greenfield centrala ur-
maénd a deveni functionala
n 2012. Tn acest proiect,
GDF-SUEZ este actionar
majoritar, iar Termoelec-
trica va avea o participatie

in natura (echipamente,
teren).

» Sapte pentru Cernavoda
Nuclearelectrica impreuna
cu alti sase investitori,
ArcelorMittal, CEZ,
GDF-SUEZ, Enel, Iberdrola
si RWE Power, au devenit
parteneri in compania de
proiect care va construi,
pune in functiune si va
exploata Unitatile 3 si

4 de la CNE Cernavoda.
Nuclearelectrica va

detine 51% din actiunile
companiei de proiect.

Gazprom exporta din gazul Venezuelei

#l
]

igantul rus Gazprom va lichefia o

parte din gazele naturale extrase din

platforma continentald a Venezuelei
pentru a le vinde la export, potrivit unui
comunicat al companiei, citat de Reuters.
Rusii nu au precizat unde vor fi livrate ga-
zele. ,Explorarea si productia de gaze natu-
rale pe platforma continentald a Venezuelei
va servi pietei interne a acestei tari, iar la
export vor fi date gaze naturale lichefiate”,

A

Intelegerea survine

se arata in comunicatul Gazprom.
Compania rusa de stat si omoloaga sa din
Venezuela, PDVSA, au incheiat, recent, un
acord de explorare si productie de gaze
naturale ca urmare a convorbirilor dintre
presedintele venezuelean, Hugo Chavez,
si directorul executiv al Gazprom, Alek-
sei Miller. Gazprom nu a precizat suma
necesara pentru proiect si nici ce estimari
are pentru rezervele de productie. B

Brazilia spune ,,pas” OPEC

Iran a lansat o invitatie oficiald Braziliei

sa se alature membrilor OPEC, dar statul
sud-american a declinat-o, prin vocea
ministrului energiei, Edson Lobao, potrivit
Yahoo. ,,Ll-am primit pe ambasadorul
Iranului si el a invitat Brazilia sa devina
membra OPEC. N-a fost o sugestie, ci o
invitatie oficiala”, a spus Lobao, Tn cadrul
unei conferinte. Totusi, raspunsul ministru-
lui catre ambasadorul Moshen Shaterza-

deh a fost ¢4, in prezent, tara sa ,nuiain
considerare o asemenea posibilitate”. Tn
noiembrie 2007, sud-americanii au anuntat
cd au descoperit un nou camp petrolifer la
255 de km distanta de coastad, care ar pu-
tea avea rezerve de pana la 8 miliarde de
barili de titei. In cursul acestui an, Brazilia
a mai spus ca alte campuri invecinate pot
avea o rezerva de 40 de miliarde de barili.
Daca cifrele vor fi confirmate, Brazilia se
va alatura unor mari puteri petolifere din
lume, precum Nigeria ori Venezuela. m

Un german care
face lobby pentru
Rusia

»Numai daca vom reusi
sa integram Rusia intr-o
politica de cooperare
internationala vom putea
rezolva problemele majore
de astazi. Europa va
deveni un pol de putere
numai daca va beneficia
de resursele Rusiei”.
Citatul ii apartine fostului
cancelar al Germaniei
Gerhard Schroeder, in
prezent angajatul unui
consortiu care ar urma
sa construiasca conducta
North Stream, al carei
scop este transportarea
gazelor rusesti catre
vestul Europei. In care
Gazprom este actionar
majoritar. Din aceasta
postura, cancelarul nu
ezita sa promoveze, de
cate ori se iveste prilejul,
interesele rusesti. De
altfel, in repetate randuri,
Schroeder a lansat apeluri
catre UE sa dezvolte ,un
parteneriat privilegiat”
cu aceasta tara. Fiind
constient de faptul ca i
s-ar putea aduce critici
legate de ideile pe care
incearca sa le promoveze
in ceea ce priveste Rusia
si Gazprom, Schroeder

a atras, mereu, atentia

ca el nu este angajatul
Gazprom. ,,Eu sunt
angajatul unui joint
venture care are menirea
sa dezvolte o conducta
prin Marea Baltica. Nu am
nicio legatura directa cu
Gazprom.” H
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TOP
STORY

De decizia Tribunalului International

de la Haga ar putea depinde viitorul
industriei petrolului si gazelor. Cele 100

de miliarde de metri cubi de gaze si 10
milioane de tone de titei care se estimeaza
a se gasi sub Marea Neagré in zona Insulei
Serpilor, odata intrate in exploatare, ar
ajuta Romania sa diminueze importurile

de energie din Rusia. Nu s-ar putea vorbi
insd despre independentd energetica.
Castigatorii ar fi statul roman, prin taxele
colectate, si consumatorii, dar si compani-
ile locale de profil care si-ar putea asigura
proiecte timp de mai multi ani.

text Florin Cojocaru  foto iStock

rocesul intentat de Romaénia
Ucrainei - daca ar fi castigat,
si sunt sanse sa fie -, ar
pune pe jar actorii de pe
piata autohtona de petrol
si gaze. Bucata de 12.000
de km patrati din platforma
continentald a Marii Negre din jurul Insulei
Serpilor, al carei drept de exploatare
comerciala asteptam sa ni se recunoasca
de catre Curtea Internationald de Justitie,
are zacaminte estimate de hidrocarburi la
circa 100 de miliarde de metri cubi de gaze
si 10 milioane de tone de titei. Un verdict
favorabil de la Haga ne-ar face sa privim
mai relaxati in directia Moscovei, pentru
ca rezervele din Marea Neagra ar diminua
presiunea care exista pe importurile de
petrol si gaze din Rusia, care atarnd ca o
piatrd de moara de balanta comerciala a
Roméniei. Independenta energetica totala
a tarii noastre este totusi nerealizabila,
spun expertii, pentru ca noi n-am fi stapani
n totalitate pe rezervele de hidrocarburi de
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langd Insula Serpilor si, mai mult, in timp
apare declinul natural tot mai pronuntat al
rezervelor de uscat. Sansele unui verdict
favorabil par destul de mari, in opinia
expertilor chestionati, astfel ca potentialii
mari castigatori se contureaza deja. Cine
sunt ei? n primul rand, statul roman, care
ar atribui prin licitatie campurile de exploa-
tare, urmand a primi redevente. In al doilea
rand, consumatorii romani - fie ei persoa-
ne juridice ori fizice. Aceasta deoarece

UE are nevoie de zacaminte
proprii de petrol.

Orice resursa energetica
este bine venita.

Francois Cirelli, o
Vicepresedinte GDF-SUEZ

Industria energetica romaneasca
se uita cu speranta catre Haga

L

rezervele de gaz si petrol ar urma sé fie
pompate n sistemul romanesc cu efect de
scadere a preturilor.

Un al treilea castigator sunt companiile
roméanesti de petrol si gaze, producatori,
transportatori, distribuitori si furnizori. Pro-
ducatorii ar urma sa scoatd gazul din sub-
sol si, ulterior, s&-1 pompeze in reteaua de
transport. Apoi intra in scena distribuitorii
care aduc gazul pana la client, iar vanzarea
propriu-zisa va fi facuta de companiile fur-
nizoare. Toate companiile din acest lant vor
obtine beneficii de pe urma noilor resurse
de gaz care ar urma sa fie exploatate.

,In mod normal, daca am primi drep-
tul de exploatare asupra rezervelor de
subsol In cauza, s-ar organiza o licitatie
de atribuire”, a declarat pentru ,,Oxygen”
Viorel Palascd, secretar de stat in cadrul
Ministerului Economiei si Finantelor.
Potrivit acestuia, este de asteptat ca mari
companii europene si mondiale sa-si
declare interesul de a participa la exploata-
rea acestor hidrocarburi.



Decizia Tribunalului de la Haga va fi luata
conform normelor internationale in vigoa-
re, insa este de asteptat ca UE s& aiba un
cuvant greu de spus in apararea interese-
lor sale. O noua resursa de hidrocarburi
exploatabila de pe teritoriul unui stat mem-
bru nu poate decéat sd ,fericeasca” Bruxel-
les-ul, pentru care problema asigurarii cu
resurse energetice este una dintre cele mai
spinoase. n aceste conditii, este destul
de probabil ca balanta s& se incline in
favoarea Romaniei. Asta spune si analistul
economic Carol Popa, pentru care decizia
ce ar urma sa fie datd n aprilie 2009 este
mai degraba legata de interese specifice
si mai putin de sansa. ,UE are nevoie de
zacaminte proprii de petrol. Orice resursa
energetica este binevenitd”, precizeaza
analistul.

Conditiile specifice exploatarii off-shore
a resurselor de hidrocarburi vor atrage
companii cu experientd in domeniu. De
altfel, in evidentele Agentiei Nationale pen-
tru Resurse Minerale exista companii pre-
cum Marathon Oil Corporation, Rompetrol,
EOG Resources International, Sterling Re-
sources, Petrom, Granby Oil & Gas, Nexus
Energy, TransAtlantic Petroleum Corpora-
tion, Valhalla Oil & Gas, care si-au mani-
festat interesul de a concesiona perimetre
din platforma continentala a Marii Negre.
Romania a sesizat Curtea Internationala de
Justitie de la Haga la 16 septembrie 2004
pentru a rezolva diferendul cu Ucraina
legat de delimitarea platoului continental
din Marea Neagra. Dupa patru ani in care
au fost depuse documentatiile scrise,
procesul a depasit etapa pledoariilor orale
(2-19 septembrie), iar cel tarziu in aprilie
2009 este asteptata hotararea ClJ. Decizia
Curtii nu va da céstig de cauza uneia dintre
parti, ci va determina din punct de vedere
geografic (printr-o serie de latitudini si

p 6 mid. m’gaze
importam, in fiecare an,
din Rusia.

100 mid. m*gaze sl
1042 mil. tone titel

se estimeaza a se gasi
in zona pentru care ne
judecam cu Ucraina.

longitudini) o linie unicd de demarcatie

a zonei de 12.000 de kilometri patrati
asupra careia cele doua tari au pretentii
concurente. Curtea de la Haga va putea
formula decizia finalda, astfel Tncat sa evite
pronuntarea referitoare la statutul Insulei
Serpilor. In cazul unei solutionari favorabi-
le, Romania va putea trece la exploatarea
resurselor de hidrocarburi existente in
acea zona. Potrivit legislatiei internationa-
le, fiecare stat are dreptul la o suprafata
de 12 mile marine de la tarmul apei cu
care se invecineaza. In mod normal, platoul
continental, respectiv zona economica ex-
clusiva, ar trebui sa se intinda pana la 200
de mile de la coastd, insa in Marea Neagra,
care are o intindere redusé, aceste spatii
se suprapun, rezultdnd zona de 12.000 de
km patrati pe care cele doua tari o disputa.
Romania si-a expus argumentele si con-
cluziile la Palatul Pacii din Haga intre 2-5
septembrie si respectiv 15-16 septembrie,
in timp ce Ucraina a fost audiata intre 9-12
septembrie, respectiv 18-19 septembrie.
La sfarsitul audierilor, partea roména a fost
felicitata chiar de ucraineni pentru modul
in care si-a construit pledoaria. m

Insula Serpilor, cu un singur drum pietruit si cateva case construite de ucraineni

Productia de petrol
va continua
sa scada

Criza financiara a lovit
puternic in industria
mondiala a petrolului si in
special in OPEC, cererea
scazuta ducand cotatia
barilului pana la nivelul de
acum doi ani. Aceasta in
conditiile in care nu mai
devreme de luna iunie,

a acestui an, petrolul
atinsese un record istoric
de 147 de dolari/baril. in
aceste conditii, Organizatia
Tarilor Exportatoare de
Petrol a luat, in octombrie,
decizia de a reduce
productia cu 1,5 milioane
de barili de petrol/zi. Cu
toate acestea, inrautatirea
situatiei globale a dus
barilul gi mai jos. De
aceea, membrii OPEC iau
in calcul o noua scadere a
productiei, la urméatoarea
intélnire extraordinara,

si de data aceasta
intentioneaza sa actioneze
concertat si cu alte state
nonarabe producatoare
de petrol. ,,Membrii

OPEC nu au alta optiune
decat aceea de a aplica
reducerea productiei.
Situatia globala a afectat
cererea de petrol*,

a afirmat Chakib Khelil,
seful Organizatiei. Acesta
nu a putut raspunde
intrebarilor legate de cat
de jos se va duce cotatia
titeiului. Si asta pentru

ca efectele crizei financiare
asupra economiei globale
sunt, inca, foarte departe
de a se fi disipat. B
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Nabucco ramane umplut doar
cu declaratii politice

text FLORIN COJOCARU foto GULIVER

Conflictul din Georgia si criza financiara
mondiald au dat o lovitura grea proiec-
tului european Nabucco, ce ar urma sa
aduca gazul caspic catre Europa. Fara
cantitatile necesare contractate si cu
finantare incertd, gazoductul pare,
deocamdata, sa nu mai aiba prea multe
sanse de reusita. Partenerii si UE cred
insa ca e in grafic.
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u e de ajuns sa construiesti
un gazoduct, trebuie sd mai
ai si cu ce s&- umpli”, a spus
Vladimir Putin atunci cand a
fost intrebat ce crede despre
proiectul european Nabucco.
Desi i se ceruse doar o opinie,
ex-presedintele Rusiei a dat glas unei dorinte:
sa nu lase Europa sd scape din capcana ener-

getica a Moscovei, adicd sa nu permita o ruta
directd a gazului caspic catre Europa. Tarul rus
si-a urmarit cu tenacitate planul, lansand suc-
cesiv mai multe sicane, printre care un proiect
de gazoduct concurent - South Stream - sau
oferta mai mare decét cea de piata facuta
catre Azerbaidjan si Turkmenistan (unii dintre
posibilii furnizori pentru Nabucco) in scopul
asigurarii livrarilor de gaze pe termen lung. To-



P> Invazia din Georgia a
reprezentat o lovitura sub
centura data ambitiilor
europene de a reduce
dependenta energetica de
Rusia, iar Vladimir Putin si-a
atins inca o data scopul.

tul a culminat insa cu invazia din Georgia, tara
de tranzit pentru Nabucco, care a avut ca miza
inclusiv blocarea accesului direct al Europei la
rezervele de gaz din regiunea Caspicd. Sco-
pul? Niciun Nabucco care sa ocoleasca Rusia
sau Nabucco doar cu Gazprom ca partener.
Desi o cohortd intreaga de analisti s-a grabit
sa cante prohodul gazoductului, Nabucco se
bucuré totusi de sprijinul UE, al companiilor
implicate si al Statelor Unite, care, in prezent,
fac un lobby sustinut in randul tarilor din regi-
unea Caspica pentru a le determina sd accep-
te sa fie furnizori de gaz.

O analiza facuta de prestigioasa publicatie
»Washington Post” arata ca Nabucco, anuntat
ca proiectul care va oferi alternativa la mono-
polul rusesc asupra importului de gaze, este
pe cale s& esueze. Motivul 1l reprezinta re-
centele evenimente din Georgia. Potrivit mai
multor analisti internationali, actiunea militara
rusa a dat o lovitura sub centurd ambitiilor
europene de independentd energetica, sla-
bind considerabil sansele ca Nabucco s&
existe fizic in viitorul apropiat. ,,Armata rusa
a schimbat perceptia asupra Georgiei ca posi-
bild tard de tranzit pentru gazoducte”, a spus
Tanya Costello, analist la firma de consultanta
Eurasia Group, citata de ,,Newsweek”. Lovitu-
ra a fost resimtitd in plin chiar de Nabucco,
ce se vede lipsit atat de furnizori, cat si de
finantare. De fapt, finantarea este si principa-
la problema, in viziunea ,Washington Post”,
care apreciaza ca bancile sunt alergice atunci
cand aud de finantarea unor afaceri din zone
de conflict, exact cum a devenit Nabucco. in
plus, criza financiard mondiald nu poate decét
sd creascd aversiunea bancilor fata de risc.
in ceea ce priveste furnizorii de gaze, doar
Azerbaidjan si Turkmenistan si-au dat, pana in
prezent, acordul de principiu, desi nimic nu e
sigur, avand in vedere ca cele doua republici
asiatice au inceput, recent, sé-si sporeasca
livrarile de petrol si gaze catre Rusia, spre
ingrijorarea Bruxelles-ului. Chiar si in ipoteza
n care la un termen nedefinit cele doud state
ar furniza gaze pe conducta, ar fi mult prea

Niciun contract nu a fost semnat.

CUM ARATA PE HARTIE GAZODUCTUL

30 de miliarde de metri cubi anual ar urma sa transporte Nabucco

2009 ar trebui sa fie anul inceperii constructiei; anul finalizarii: 2013

2 posibili furnizori si-au dat acordul de principiu.

pe care a rezervat-o Romania prin Romgaz.

2 miliarde de metri cubi de gaze anual este capacitatea

Bogdan Baltazar

Consultant financiar-bancar

O

putin fata de necesitatile Nabucco, mai ales
cd Iranul - un alt posibil furnizor al gazoductu-
lui - nu pare sa intre Tn atentia Bruxelles-ului,
iar discutiile cu alti posibili furnizori, precum
Egipt, Irak ori Kazakhstan, au rdmas doar la
nivel de tatonari. In toat avalansa de opinii
pro si contra sanselor Nabucco, punctul pe
»” la pus presedintele Consiliului Mondial
al Energiei pentru Europa si Asia Centralg,
Slav Slavov. Tn cadrul unui forum energetic
regional desfasurat, in acest an, la Constanta,
acesta a desfiintat Nabucco, dand, in schimb,
credit proiectului rusesc concurent: ,,Nu vad
cum va evolua Nabucco, nu vad care sunt

Este foarte greu de obtinut finantare pentru un asemenea
proiect, mai ales in conditiile internationale din prezent.
Daca totusi se va reusi, cred ca bancile vor cere garantii
suverane de la statele implicate.

sansele ca acest proiect sa se realizeze. Este
Tnca la nivel de promisiune. Cu céat este intar-
ziat mai mult, cu atat exista sanse ca el sa
fie compromis. Proiectul South Stream este
mai promitator decat Nabucco. South Stream
este mai competitiv, exista investitii in spatele
sau”. O declaratie fara echivoc a avut fostul
cancelar german Gerhard Schroeder, in pre-
zent aflat pe statul de plata al Gazprom, care
a atras atentia partenerilor Nabucco ca singu-
ra sansa de reusita a proiectului este contrac-
tarea de gaze din Iran. Cu alte cuvinte, Europa
nu are sanse reale sa transporte gazele din
regiunea Asiei Centrale.



-

n ciuda obstacolelor aparute in calea sa,
Nabucco are, incd, suportul solid al celor
implicati in proiect. ,Conflictul nu are nicio
consecintd asupra calendarului nostru, care
prevede intrarea in functiune a gazoductului
pentru 2013. Problemele care apar pe termen
scurt pot si disparea pe termen scurt si nu
au repercusiuni asupra proiectelor cum este
al nostru”, a spus Reinhard Mitschek, seful
consortiului Nabucco, citat de AFP. Potrivit
acestuia, producétorii si cumparatorii de gaz
isi incheie acordurile intre ei si ,Rusia n-are
nicio treaba”. Mitschek a lasat insd deschisa o
portitd, spunand ca nu vede nicio problemd sa
se cumpere gaz inclusiv din Rusia. Adica sa se
renunte la scopul initial al proiectului, acela de
a reduce dependenta energetica fata de colo-
sul rus. Si Comisia Europeana sustine in conti-
nuare Nabucco, desi vede n South Stream-ul
rusesc un proiect concurent. Comisarul euro-
pean pentru energie, Andris Piebalgs, a admis
ca exista probleme cu Nabucco si le-a cerut
statelor UE solidaritate si, mai mult, presiune
politica pentru dezvoltarea proiectului. ,Avem
nevoie de un mai mare angajament politic
pentru a indeparta toate obstacolele pe care
le Intdmpind Nabucco. Exista cateva obstaco-

Desi protonii abia asteptau sa

se lase observati cand se ciocnesc
si isi elibereaza energiile, punerea
din nou in functiune a megaaccele-
ratorului de particule se va face
nu mai devreme de cateva luni.

el mai mare experiment stiintific

din istoria omenirii, asa cum a fost

denumita punerea in functiune

a acceleratorului de particule

(LHC) de la Geneva, a avut si un
scop mai practic, in afara de descoperirea
~particulei lui Dumnezeu” si a demonstrarii
universurilor paralele. Sponsorii care au
asigurat finantarea proiectului, in cuantum
de 6,2 miliarde de euro, asteptau si altceva:
descoperirea unei noi forme de energie,
declansata de ciocnirea particulelor subato-
mice, mai puternica decat tot ce cunoastem
pand acum. Aceasta, odata devenita
exploatabild, le-ar aduce cantitati enorme de
bani ulterior. Vor mai avea insa de asteptat,
avand Tn vedere cd LHC a functionat doar
doua saptamani, dupa care s-a defectat, iar
repunerea lui in functiune se va face doar la

OXYGEN - PUBLICATIE DISTRIGAZ SUD - NR. 2 IARNA 2008,/2009

Francois Cirelli O
vicepresedinte GDF-SUEZ

Sustinem proiectul Nabucco
asa cum sustinem orice
proiect care vizeaza
aprovizionarea cu gaze,
inclusiv South Stream.

le pe care ar trebui sa le depasim”, a declarat
Piebalgs, citat de Reuters. Declaratii de sprijin
au venit din partea tuturor tarilor implicate in
proiect, insa cel mai ferm a fost Bucurestiul,
care sustine neconditionat Nabucco si nu
ia In calcul alaturarea la concurentul South
Stream. De altfel, nsusi presedintele Traian
Basescu a spus, citat de Mediafax, ca indi-
ferent de situatia din Georgia, ,,proiectul Na-
bucco réaméne viabil”. Si ministrul economiei
si finantelor, Varujan Vosganian, si-a exprimat
convingerea cd, in cele din urma, problemele
actuale vor fi rezolvate. Ministrul le-a si identi-

ficat: ruta si volumul de gaz. Pentru Roménia,
realizarea gazoductului ar reprezenta un avan-
taj imens, oferind o alternativa la importurile
de gaz din Rusia si asigurarea independentei
energetice a tarii pe termen lung. De altfel,
Roménia a rezervat, prin intermediul Romgaz,
15-20% din capacitatea initiald a gazoductului
- in jur de doua miliarde de metri cubi de gaz,
potrivit lui Francisc Toth, directorul companiei
din Medias. ,Acest volum este corespunzator
capacitatii initiale a gazoductului, iar gazul va
fi folosit numai pentru consum intern”, ne-a
spus Toth. Construit de grupurile austriac
OMV, ungar MOL, roménesc Transgaz, bulgar
Bulgargaz, turc Botas si german RWE, proiectul
paneuropean, conceput pentru a diminua de-
pendenta Europei de gazul din Rusia, ar trebui
sa transporte gaz de la Caspica spre Austria,
via Turcia si Balcani, pe o distanta de 3.300
de kilometri. Una dintre ramificatiile sale ar
trebui sa porneasca de la frontiera turco-geor-
giand. Volumul total maxim al gazoductului ar
urma sa fie de 30 de miliarde de metri cubi
anual. Proiectul se preconizeaza a incepe anul
viitor, pentru a se finaliza in 2013. Costul total
este estimat la 8 miliarde de euro, impartit Tn
mod egal intre cei sase parteneri. B

' Descoperirea lui Dumnezeu se amana pana la primavara

Constructia imensei instalatii a durat ani de zile si a costat peste 6 miliarde de euro

primdvara. Oficial insa, scopul declarat al
experimentului a fost recrearea conditiilor
initiale ale Universului la o trilionime de
secunda de la nasterea sa, prin ciocnirea
protonilor la o viteza apropiata de a luminii.
Observarea reactiilor ar trebui sa aduca
raspunsul la mai multe intrebdri: de ce
materia are masd, din ce particule este
formata materia intunecata a Universului,
de ce a dispdrut antimateria din Univers,

exista mai multe dimensiuni ale spatiului,
exista noi particule elementare? Scenariile
apocaliptice descrise de media din intreaga
lume cu gduri negre care ar inghiti planeta
sau nasterea unor quasari care ar mistui
sistemul solar au fost desfiintate de savanti,
care au exclus ipoteza ca experimentul sa
scape de sub control. Ce va fi si ce se va
descoperi se va afla de-abia la primavara.
Daca va mai fi o primavara! m



advertorial

,Climatizarea pe gaz ne-a
redus factura la utilitati”

tunci cand a decis sa-si
construiasca un sediu pro-
priu al firmei, managemen-
tul companiei Miral Instal a
ales ca pentru climatizarea
cladirii sa foloseasca chille-
re pe gaz. Din doua motive:
o data pentru ca au realizat ca factura va fi
mai mica decat daca ar fi ales echipamente
alimentate exclusiv electric si, n al doilea
rand, din considerente obiective, data

fiind amplasarea cladirii. ,,Chillerele pe gaz
produc si frig, si cdldura, ceea ce n-am fi
reusit cu echipamente alimentate electric.
Tn plus, dac& am fi ales chillere alimentate
electric, ar fi trebuit sa investim foarte mult
in mérirea capacitatii retelei electrice din
zond”, spune ing. Mihai Popescu, director
general al Miral Instal. Mai mult, echipa-
mentele functioneaza cu un randament de
97% si au un consum redus de gaz, doar
3,7 metri cubi/ord/echipament pentru o
putere de racire de 20 kW si 40 kW in re-
gim de Incélzire. Pentru o suprafata utila de
1.400 mp, Miral Instal foloseste trei echi-
pamente montate Tn cascada, ,cat pentru
incélzirea a trei apartamente spatioase”.

Potrivit directorului Popescu, instalarea
unor chillere utilizand gazul natural este
pretabila tuturor cladirilor care se afla
intr-o zona in care capacitatea retelei elec-
trice de distributie este scazuta. ,,Cu noul
echipament economisesc cam sapte
milioane de lei vechi lunar la factura de
utilitati”, precizeaza seful Miral.

Infiintatd in anul 2003, societatea Miral
Instal Company are ca domeniu de activi-
tate proiectarea si executia instalatiilor de
alimentare cu gaze naturale si a instalatiilor
termice pentru constructii civile si indus-
triale.

Cel mai important partener al Miral-ului
este Distrigaz Sud Retele, pentru care
acesta dedica aproximativ 65% din capa-
citatea sa de productie pentru lucrarile
de reabilitare si extindere conducte. Din

acest punct de vedere, Miral Instal este
pe locul 3 sau 4 intre partenerii Distrigaz
Sud Retele din zona de sud a ariei sale de
distributie. n plus, Miral mai efectueaza si
lucréri de gaze si incélzire pentru dezvolta-
torii imobiliari.

Societatea detine un parc propriu de uti-
laje, echipamente si mijloace de transport,
ce i permit sa realizeze rapid si in conditii
de calitate lucrarile contractate.

Printre lucrarile executate si puse Tn
functiune de Miral Instal, se numara:

* reintregirea retelei de alimentare si pu-
nere in functiune a sistemului de distributie
n orasele Turnu Méagurele si Giurgiu -
beneficiar WiromGas

e extinderea retelei de alimentare pe
soseaua Fundeni - beneficiar Distrigaz Sud
* Tnlocuiri de conducte si bransamente n
cartierele Militari si Rahova din Bucuresti

e |ucrari industriale de separare si conto-
rizare Tn incinte industriale pe platforma

Faur, Berceni, Rompan, fabrica de biscuiti
ULKER, Mall Liberty, Ansamblul de Locuin-
te Octopus Garden - beneficiar Apolodor
Consult

e lucrdri in subantrepriza: instalatii de
utilizare pentru constructii civile si indus-
triale In colaborare cu Arcom, Bog’Art,
Arconi, Comnord, Marcora, Mivan Kier Join
Venture.

e peste 40.000 de lucrari la locuinte
individuale si apartamente de bloc pentru
instalatii de utilizare si instalatii termice. m

O

™| MIRAL
Il INSTAL

SC MIRAL INSTAL COMPANY SRL

Aleea Marius Emanoil Buteica nr. 18-20,
Sector 3, Bucuresti.

Tel./Fax: 021.346.09.94,
021.346.09.95, 021.346.09.96



Controlul consumurilor la
utilitati este visul oricarui
locuitor de Ia bloc sau

de la casa. ExpertGaz
are, pentru incalzirea
locuintelor, solutii care
economisesc energie Si
timp la instalarea unei
centrale termice proprii.
Ca sa nu mai vorbim de
finantarea oferita, pe loc,
tot prin ExpertGaz.

u ai instala-
tie de gaze.
Ai instalatie
de gaze
doar pentru
aragaz. Ai
instalatie de
aragaz si centrald termica.
In oricare dintre aceste
trei situatii, te poti baza pe
ExpertGaz. Aceasta este o
retea de parteneri formata
din consilierii Distrigaz Sud
si dintr-o selectie de peste
60 de firme de instalatii
autorizate din Romania.
ExpertGaz se adreseaza
clientilor care doresc sa de-
vind independenti energetic,
prin montarea unei instalatii
de incalzire pe bazd de gaze
naturale. Avantajul clientului
este ca scuteste timpul si
nervii risipiti cu alegerea,
montarea centralei potrivite
si intocmirea formalitatilor
presupuse de instalarea
acesteia. Instalatorul se
ocupa de procurarea ma-
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terialelor, partenerii nostri
se ocupd de obtinerea
autorizatiilor si avizelor.

Finantare rapida

Daca este cazul, ExpertGaz
oferd consiliere pentru
debransare. ,Debransarea
este doar o optiune per-
sonala a celor care doresc
sa controleze temperatura
ambientului in care locuiesc.
ExpertGaz ii ajutd pe cei
care fac o astfel de alegere”,
spune directorul general

al Distrigaz Sud, Bernard
Arnaud.

Documentatia necesara,
finantarea, proiectarea,
realizarea si punerea in
functiune a instalatiei este
tot treaba ExpertGaz. Intr-un
cuvant, vorbim despre ser-
vicii complete din momentul
in care clientul a luat decizia
de a apela la ExpertGaz.
,Consumatorul nu trebuie
decét sd ne sune sau sa ne
scrie. Noi il directionam la
cel mai apropiat partener din
retea. Aici gaseste nu numai
consultanta de specialitate,
ci si banii necesari achizitiei,
montajului si pornirii cen-
tralei printr-un credit la BRD
Finance, cu rate si dobanzi
fixe”, explica Laurentiu
Musat, directorul Clienti
Rezidentiali si Business
din Distrigaz Sud. Valoarea
maxima a creditului e de
10.000 de euro, iar cei care

Unora le place ExpertGazul

text CRISTIAN NICULESCU

Pentru ci temperatura gazelor evacuate este de doar 45-50° C (fata de 120° Cla o

centrald clasica), centrala cu condensare economiseste energie

sunt deja clientii Distrigaz
Sud beneficiaza de conditii
speciale de acordare a
fmprumutului. Ratele lunare
fixe sunt printre cele mai
mici la creditele de consum
din magazine. La magazinele
partenerilor, finantarea se
acorda pe loc. Tti trebuie
numai un act de identitate
(original si copie) si adeve-
rinta de salariu, completata
integral, fara stersaturi. Pen-
tru pensionari este suficient
ultimul talon de pensie.

Cinci oferte intr-una
singura

Ceea ce face unic acest
credit sunt limita extinsa de
varsta la care este acordat -
pana la 70 de ani - si faptul
ca poate fi accesat inclusiv
de mamele aflate in conce-

diu de Ingrijire a copilului
nou-ndscut. De retinut ca
acest credit este desti-

nat exclusiv achizitionarii
ofertelor-pachet din reteaua
ExpertGaz. In acest moment,
Pachetul Confort Tnsumeaza
cinci oferte ale ExpertGaz in-
tr-un singur serviciu. Pache-
tul, la oricare dintre oferte,
propune patru modele de
centrale termice la cele mai
bune preturi de pe piata, cu
valori intre 2.000 si 5.000
de lei. Centralele de 24 sau
28 kW sunt clasice sau cu
condensare. ExpertGaz le
recomanda pentru locuinte
(apartamente sau case) de
pana la 230 mp. Instalatiile
sunt produse si importate
din Italia de cétre Baxi si
Radiant, doua firme recunos-
cute international.



Centralele incluse in oferta ExpertGaz au cele mai bune preturi de pe piata - intre 2.000 si maxim 5.000 de lei

Centrala cu condensare
Ambele tipuri de centrale,
clasice sau cu condensare,
sunt pentru incélzire si
prepararea apei calde me-
najere. Ce le diferentiaza?
Centrala cu condensare se
bazeaza pe recuperarea

de caldura din gazele de
ardere si, deci, recuperarea
de energie. Datorita acestei
tehnologii, temperatura
gazelor evacuate scade,
fata de o centrala conventi-
onald, de la 120-140° C la
45-50° C. Temperatura mai
scdzuta permite folosirea
conductelor din PVC pentru
evacuarea gazelor de
ardere. Lungimea insumata
a conductelor (de admisia
aerului/ evacuarea gazelor
arse) poate ajunge pana

la 60 m. O lungime care

ofera posibilitatea instalarii
centralei cu condensare

n orice spatiu disponibil

al cladirii. In principiu,
aceasta tehnologie permite
reducerea consumului

de gaz cu 15-20% fata de
centralele conventionale,
mai ales daca se foloseste
ncalzirea prin pardoseala.

Conectare la panouri
solare

Centralele cu condensare
pot fi folosite atat pentru
incalzire, cat si pentru
producerea apei calde

de consum. Acest tip de
centrald, cu dubla utilizare,
poate produce apa calda
de consum folosind doua
sisteme: instantaneu sau
cu ajutorul unui boiler cu
acumulare. In mod curent

CENTRALA, iN CIFRE

%
75 0 din cheltuielile cu energia ale unei locuinte le

reprezinta incalzirea si apa calda.

23,3 Kw e puterea minima a celor patru modele de

centrale oferite prin ExpertGaz.

10-000 de EUTD este plafonul maxim al creditu-

lui de finantare a unei centrale termice ExpertGaz.

Ul A€ hindantar

exista centrale cu conden-
sare murale (de perete) si
centrale de pardoseala.

La un apartament sau o
casa de dimensiuni reduse
se poate utiliza o centrala
avand o putere mai mica
de 40 kW. Centralele de
pardoseala (40-70 kW) pot
deservi spatii mai mari,

de pana la 500 mp. Un alt

avantaj al centralelor cu
condensare este posibilita-
tea de conectare la panouri
solare. Sistemele solare
pot acoperi 50-60% din
consumul anual de apa cal-
da de consum. Daca doriti
mai multe detalii despre
avantajele centralei si ser-
viciilor ExpertGaz, accesati
www.centralaexpertgaz.ro. m
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@ o @ @ ECONOMIE ENERGETICA CONSULTANTA LOGICA

PRIMA FIRMA DIN ROMANIA CERTIFICATA ISO 9001 PENTRU AUDIT ENERGETIC

AUDIT ENERGETIC, STUDII DE FEZABILITATE, REGLARE INSTALATII

« Certificarea energetica a cladirilor existente si noi realizata de auditori energetici
atestati de MDLPL (conform Legii 372/2005);

* Detectarea neregularitatilor constructive ale anvelopei cladirii utilizdnd metoda
termo-viziunii in infrarosu;

« Studii de prefezabilitate sau fezabilitate pentru instalatii, conform legislatiei in vigoare;

+ Consultanta pentru selectarea solutiei optime privind sistemul de instalatii termo-frigo-
rifice pentru o cladire;

» Consultanta privind reglarea in-situ a instalatiilor de incalzire/racire (retele de apa sau
tubulaturi de ventilatie);

« Campanii de masurare a unor parametri tehnici (temperatura, debit, presiune, viteza,
umiditate etc.) caracteristici functionarii instalatiilor frigo-termice;

PROIECTARE INSTALATII, VERIFICARE, EXPERTIZARE

* Proiectarea instalatiilor moderne de incalzire, racire, ventilare, climatizare, desfumare
si instalatii sanitare;

* Proiectare pentru reabilitarea instalatiilor termice si sanitare existente;

* Proiectarea instalatiilor utilizand surse de energie regenerabila sau recuperabila:
pompe de caldura, instalatii solare, statii de cogenerare, statii de trigenerare
(furnizarea caldurii, frigului'si a energiei electrice);

* Verificarea tehnica a proiectelor de instalatii realizata de verificatori atestati de MDLPL
(conform Legii 10/1995);

» Expertiza termica si energetica a cladirilor existente sau noi realizata de auditori
atestati de MDLPL (conform Legii 372/2005);

 Expertiza tehnica a instalatiilor realizata de experti tehnici atestati de MDLPL:

VANZARI
* raciteare/cazane cu absorbtie in solutie LiBr-H,O

ADRESA:

Str. Sold. Lazar Florea 1, S2 Bucuresti; J40/611/2005,

CUI RO-17119899R046BRDE410SV46170894100, BRD-Calderon
mobil: 0755 093 955,

telefon/fax: 021 252 42 95

www.vitastal.ro, office@vitastal.ro
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Viitorul in ciclu combinat

Prima centrald electrica comerciala din lume a functionat pe baza de cogenerare. in prezent se construiesc

centrale poligenerative, care sunt liantul unor regiuni intregi. Exponentii noului val sunt tarile emergente,

care prin aplicarea acestei metode ,ard” etape intregi de dezvoltare.
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text IULIANA ROIBU foto GAZ DE FRANCE, ROMPRES

4

cum 20 de ani, 40% din energia elec-  forta, mai ales datorita investitorilor privati care
tricd si termica a tarii era produsa Tn au Tnceput sa-si construiasca propriile centrale
centrale cogenerative. Acum procen-  pentru alimentarea cu energie a unitatilor lor

tul a scazut cu mai mult de jumatate.  de productie. Expertii cred ca aceasta tendinta
Totusi, metoda cogenerdrii revine in reprezinta un semn de sanatate economica. »»




PUNCTUL PE i

Pentru ca nu are nevoie de vant, de apa sau de
soare. Pentru ca are pierderi mici. Pentru ca poate
fi instalata oriunde este nevoie de lumina si caldura.
Pentru ca este incurajata de stat si pentru ca sunt
zeci de oportunitati de afaceri in aceasta zona.
Pentru toate acestea, cogenerarea este considerata
cea mai prietenoasa metoda de producere

a energiei.

e noi ne incanta doua lucruri: ca nu se
pierde gaz aproape deloc si ca este cu
mult mai avantajos decét ne asteptam”.
Declaratiile oficialilor de la Zentiva, grupul
ceh care a construit in 2005 prima centrala
pe cogenerare greenfield din Roménia,
indica acum, dupa trei ani de functionare,
cifre placute atat in rapoartele de costuri interne, dat fiind
cé pretul energiei consumate s-a redus cu aproape 30%,
cat si in rapoartele de responsabilitate sociala: amprenta
de carbon a companiei a scazut, iar gazul pe care il
achizitioneaza este transformat in energie si caldura cu
o eficienta de 95%. Cehii de la Zentiva au implementat
noul sistem imediat dupa achizitia fabricii de la Bucuresti,
aducand ideea de la ei de acasa, unde fabricile Zentiva se
bazeazé pe acest sistem de productie a energiei proprii.

Din 2005 péna acum, proiectele greenfield in
cogenerare nu au fost atat de multe, dar au fost totusi
facute de companii indeajuns de vizibile incat piata sa
afle despre ele, iar noi proiecte sa se lanseze: cele mai
cunoscute sunt cele ale unor multinationale precum
Coca-Cola, SAB Miller, Angst sau Zentiva, dar si ale unor
producatori romani precum Caroli, Compa Sibiu, Marr
Sugar Bucuresti sau chiar ale unor institutii precum
Politehnica Bucuresti. Unul dintre cele mai mari proiecte,
din punctul de vedere al investitiei, este cel al Coca-Cola.
Compania a decis sa urmeze exemplul fabricii Coca-Cola
din Ungaria, ale carei emisii de carbon s-au redus cu 43%,
iar costurile cu energia au scazut cu 40% n primul an
de functionare. in Romania, compania vrea sa instaleze
pana in 2009 doud grupuri care sa acopere necesarul
de consum al fabricilor de la Ploiesti si Timisoara, cu o
investitie de 30 de milioane de euro.

Investitia Coca-Cola ar fi una de anvergura pentru
piata existentd de centrale In cogenerare din Roménia,
estimatd acum la o productie de circa 400 GWh.
Estimarea, oferita de ANRE, are rezerva ca i include
aici doar pe producétorii care livreaza si energie in
sistemul national. ,Multe dintre centralele in cogenerare
actioneaza pe plan local, caldura fiind folositd exclusiv
pentru o unitate de productie sau pentru locuinte,
iar energia - de asemenea, astfel cad nu se reflecta in
sistemul national”, spune Dumitru Chisélita, presedinte al
Societétii Inginerilor din Domeniul Gazelor Naturale.

Campioni pana in '85

Cogenerarea, explica specialistul, a fost prima metoda
moderna de incalzire centralizatd a multor orase
europene, inclusiv din Romania, apogeul constructiei de
centrale pe cogenerare in Romania fiind la mijlocul anilor
’80: ,in cele mai multe dintre sistemele instalate in anii
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SOLUTIA PENTRU NOILE DEZVOLTARI

IMOBILIARE

O cladire sau un ansamblu de O

cladiri nou construite are nevoie

de un sistem complet de utilitati.
Printre acestea energie electrica,
apa calda si energie termica,
adica tocmai ce poate oferi o
singura centrald pe baza de
cogenerare. De aceea ,mini-
instalatii” de acest tip ar putea
apérea in cadrul ansamblurilor
imobiliare care se construiesc in

cadrul unui imobil, cheltuielile

cu energia vor spori simtitor.
Evolutia tehnologica a sistemelor
de cogenerare a dus, chiar,la
oferirea de solutii complexe prin
tre care si distributia orizontala

a energiei termice, contorizata

la nivelul fiecarui apartament
energie termica si apa calda).

Toate acestea cu posibilitatea

de debransare a apartamentelor

toata tara. Avantajul dezvolta-

torului este c4, folosind o astfel

cu probleme, féra a se afecta cu

nimic celelalte apartamente.

de instalatie, face economii, mai

ales ca estimarile arata ca, in

Instalatorul care are grija de centrala cartierului ar putea deveni
o prezentd obisnuita in viitor

’70 si’80 pentru incalzirea marilor orase
din Romania, sursa de producere a fost o
unitate de cogenerare pe bazd de carbune,
gaze naturale sau pacura.

Asa se face cd, in 1990, in Romania
existau 22 de centrale in cogenerare care
furnizau 40% din cererea de céldura si
electricitate urbana. Acum, cele 20 de
centrale in cogenerare ramase furnizeaza
16% din cerere, in conditiile Tn care pe
zona de termoficare multe apartamente
s-au debransat, scazand astfel cererea din
partea populatiei.

Pierre-Yves Morgue, directorul general
al Dalkia Romaénia, spune ca subventiile
acordate de stat pentru caldura nu
fac decéat sa Intarzie investitiile Tn
rentabilizarea acestor centrale: ,,Statul
roman cheltuieste anual 400 de milioane
de euro pe subventiile pe care le acorda la
caldura, ceea ce ar fi echivalentul a zece
centrale de cate 40 MW. Daca reducem
subventiile, disponibilizdm resurse pe care
statul le poate folosi pentru finantarea



Centralele cogenerative care functioneaza cu gaz au o eficienta de pana la 95%

investitiilor. Tn fiecare an, am putea astfel
sa construim cel putin 10 centrale noi
a cate 40 MW”.

Gazul natural - prima optiune

Valoarea investitiei intr-o centrala pe
cogenerare, precum si rapiditatea cu

care aceasta este recuperata difera, de

la caz la caz, in functie de factori precum
maéarimea capacitatii de productie instalate,
tehnologia si echipamentele utilizate,
structura si nivelul consumului de energie
al respectivei societati sau combustibilul
utilizat. In general, cei care si-au construit
astfel de centrale au optat pentru utili-
zarea gazelor naturale, avand in vedere

ca este mai ieftin fatd de combustibilul
lichid si cd nu ridicd problema continuitéatii
n aprovizionare, ca in cazul utilizdrii masei
lemnoase.

»Nevoia insa va invata atat populatia, cat
si investitorii ca productia In cogenerare
este una dintre cheile de rezolvare a
problemei costurilor, fie ca este vorba de

incalzirea unui apartament, fie de energie si abur pentru
productie”, spune Dumitru Chisalita, care considera ca
in viitorul apropiat un val de investitori vor fi interesati
de productia de energie in cogenerare, prin realizarea de
grupuri mixte cu centralele deja existente.

»La Agentia Nationald pentru Reglementarea Energiei
primim cereri pentru autorizarea unor astfel de sisteme
destul de rar”, spune Nicolae Opris, presedinte al
institutiei si reglementator al pietei de energie electrica.
Nicolae Opris crede Tnsa ca actuala stare de fapt se va
corecta in curénd, iar companiile vor intelege ca o astfel
de centrala Tti oferd ceea ce niciun furnizor nu va oferi,

23



PUNCTUL PE i

<< si anume o economie n costurile de transport si o
parte din cele de distributie, care se apropie de 20
de euro/MWh, pentru cei racordati la nivel de medie
tensiune (10 sau 20 kV) si de 50 euro/MWh - pentru
consumatorii racordati la joasa tensiune.

Dumitru Chisalita considerd, de asemenea, ca lucrurile
se vor schimba, iar interesul companiilor private se
va concentra atat pe investitii greenfield in instalarea
de sisteme pe cogenerare in fabricile noi, dar si in
reabilitarea grupurilor de profil din marile orase.

Astfel de societati mixte au inceput, deja, sa se
dezvolte pe platformele ELCEN, unde grupuri precum
Grozavesti, Bucuresti Vest sau Progresul au intrat in
astfel de parteneriate, urmand sa dezvolte noile proiecte.
Societatea mixta presupune ca aportul societatii de stat
sa fie materializat prin teren, infrastructura si logistica:
~Aceste elemente sunt esentiale n cadrul unui proiect,
deoarece altfel ar putea dubla pretul investitiei”, este de
parere Dumitru Chisalita.

Unde nu au fost infiintate grupuri mixte, s-a mers pe
varianta concesiunii. Grupul Dalkia, membru al companiei
franceze Veolia, este deja din 1992 in Romania si lucreaza
cu municipalitatile pe proiecte de centrale in cogenerare.
Cel mai mare grup pe care 1l administreaza este cel
de la Ploiesti, Dalkia Termo Prahova, dar societatea
administreaza retelele de termoficare din Tulcea, Ploiesti,
Alba lulia, asigurand alimentarea cu energie termica a
peste 70.000 de locuinte si circa 700 de companii.

Pentru Bucuresti, s-ar preta trigenerarea
Centralele din Bucuresti, dar si unele din tara, esentiale
pentru siguranta sistemului energetic - cum ar fi Craiova

sau Deva, care produc doar 2% din totalul productiei
agent termic -, nu au intrat ca celelalte grupuri de
cogenerare sub umbrela municipalitatilor, ci au ramas
n sistemul national. ,,Au fost mai multe motivatii pentru
a le pastra, dar cel mai important motiv este ca au fost
perioade de timp in care centralele din Bucuresti au fost
obligate sa produca si vara energie electrica. Aceasta,
desi nu era cerere pentru agent termic, deoarece
cererea de energie electrica la nivel national nu putea fi

o - - . Nicolae Opris
satisfacutad de productie”, spune Alexandru Sandulescu, Presedinte
director al Directiei de Strategii Energetice din cadrul ANRE

Ministerului Economiei si Finantelor.

Pentru aceste grupuri din Bucuresti, ar trebui luata
n calcul si varianta trigenerdrii, este de parere Dumitru
Chisalitd, acesta considera ca astfel se va produce si

frigul necesar, care s& compenseze mécar o parte din La Agentia Nationalé pentru

energia consumata pe aparatele de aer conditionat. Reglementarea Energiei

Si asta pentru ca o centrala de trigenerare poate = .

produce electricitate, c&ldura si frig, dar poate fi primim cereri pentru

comutata si pe sistemul de cogenerare si astfel sa autorizarea a astfel de

produca doar energie electrica si caldura sau frig, )

in functie de anotimp si cerere. sisteme destul de rar,
»Piata est? destul de noua si mqltcira, depganjdaté, insa situatia se va corecta

necunoscutd, dar are mare potential”, subliniazd . . ’

si oficialii Distrigaz Sud, care au inceput s& ofere in curand.

consultanta pentru instalarea de centrale pe cogenerare.
»Credem ca in acest fel vom constientiza populatia, dar
si micii si marii investitori, ca astfel de sisteme sunt
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benefice pentru imbunatéatirea costurilor si
a eficientei energetice”, spune Laurentiu
Musat, director Clienti Rezidentiali si
Business Distrigaz Sud.

Sustinere financiara din partea statului
Acum, cogenerarea este una dintre
putinele forme de investitii sustinute

de stat, alaturi de investitiile in centrale
eoliene. Metodele difera doar putin:

daca pentru cogenerare solutia este
incasarea de la consumatori si furnizorii
de energie a unei taxe pentru cogenerare
(care este stabilitd anual prin ordin

al presedintelui ANRE si care poate fi
modificata semestrial), pentru investitiile
n energie eoliana statul ajutd investitorul
prin metoda vanzarii de certificate verzi,
pe care trebuie sa le cumpere furnizorii
de energie. Principala diferentd intre
cele doud metode de ajutor este ca in
cazul cogenerdrii metoda de sustinere
presupune un pret fix, stabilit de ANRE,

MAI EFICIENTI iN URMA CU 30 DE ANI
- cele doua tipuri de energii produse

in centrale cogenerative erau mult mai uzitate,
reprezentand circa 40% din total.

Dupé Revolutie, s-a renuntat treptat la o buna
parte din capacitdtile instalate.

LOGITRERLIEIGER de energie termicd si electrica produsa

in centrale pe baza de cogenerare reprezintd, in prezent,

doar 16% din total. O

P 20 euro/MWh

este economia care se realizeaza, din costurile
de transport si o parte din cele de distributie,
prin instalarea unei centrale in cogenerare,
pentru racordul Ia nivel de medie tensiune.

» 50 euro/MWhH

economisesc consumatorii racordati la joasa
tensiune.

pe cand pretul certificatului verde este mobil, fiind vandut
inclusiv pe bursa de energie. Dincolo de investitiile
industriale, cogenerarea trebuie vazuta si ca o forma
flexibila de alimentare cu energie si caldura. ,Evolutia
tehnologica a sistemelor de cogenerare a determinat
aparitia unor instalatii Tn miniatura, care pot furniza un
complex general de utilitati (energie electrica, apa calda si
energie termica) unei singure cladiri, sistemul prezentand
fezabilitate financiara comparativ cu centralele individuale
de apartament”, spune Dumitru Chisalita, care considera
ca acesta poate fi viitorul pentru dezvoltdrile imobiliare ale
caror costuri cu energia sunt estimate a fi destul de mari.
Mai mult, s-au pus la punct sisteme tehnice care permit
distributia orizontald a energiei termice, contorizata la
nivelul fiecarui apartament (energie termica si apa calda)
si cu posibilitatea de debransare a apartamentelor cu
probleme, fara sa afecteze cu nimic celelalte apartamente.

Data fiind situatia actuald a sistemelor in cogenerare,
premisele indica o dezvoltare accentuata a acestui
segment al pietei de energie. Deocamdata, limite nu exista,
ca Tn cazul altor tipuri de productie a energiei: de caldura
este nevoie pe plan local, iar de energie electrica prea
multd inca nu se plange nimeni din Romania. m
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in urmatorii 13 ani, producétorii de energie electric in sistem cogenerativ vor primi
un ajutor suplimentar de la stat pentru fiecare MWh pe care-1 vor livra in sistem,
pe langa pretul pe care-l vor obtine in piatda. Bonusul maxim este acordat pentru

cei care folosesc gaz din reteaua de distributie.

text FLORIN COJOCARU foto iSTOCK

ntreprinzatorii care vor decide

sa investeasca n centrale electrice

in cogenerare vor fi ajutati de stat

prin acordarea unui bonus anual

pentru fiecare MWh livrat in sistem.
Doar de la anul insa si dupa ce proiectul
de hotdrare de guvern care prevede tocmai
acest lucru va fi acceptat de Comisia
Europeand. In prezent, un astfel de ajutor
de stat nu exista, insa autoritatile sunt
de parere ca, din 2009, va incepe
aplicarea lui.

in luna aprilie, Agentia Nationala de

Reglementare in Energie (ANRE) a lansat
in dezbatere publicd un proiect de hotarare
de guvern care prevede crearea unei
scheme de sprijinire a producatorilor in co-
generare cu fonduri provenite din taxarea

consumatorilor si exportatorilor de energie.
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Schema de sprijin de tip bonus se va aplica in perioada
2009-2022 producatorilor de energie electrica si termica
n cogenerare, consumatorilor, furnizorilor, operatorilor de
retea si administratorului acesteia, reprezentat de compa-
nia nationalad de transport a energiei, Transelectrica, si de
operatorul pietei de energie, OPCOM, potrivit proiectului
de act normativ.

»Fondurile necesare in vederea aplicarii schemei de spri-
jin se constituie prin incasarea lunard a contributiei pentru
cogenerare de la toti consumatorii de energie electrica,
precum si de la furnizorii care exporta energie.

ANRE determina anual valoarea contributiei pentru
cogenerare, pe baza necesarului de venituri pentru plata
bonusurilor si pentru administrarea schemei de sprijin,
precum si a cantitatii de energie necesara pentru acoperi-
rea curbei de consum intern si pentru vanzare la export.

Contributia pentru cogenerare este stabilita anual prin
ordin al presedintelui ANRE si poate fi modificata semes-
trial”, se arata in documentul agentiei.



Nu toate tipurile de energie vor fi incluse in plata
contributiei pentru cogenerare. Energia provenita din surse
regenerabile vanduta de furnizori consumatorilor, energia
folosita de producatorii in cogenerare pentru autoconsum
(energia utilizata de un producator pentru activitatile pe
care le desfasoara, care nu include consumul propriu
tehnologic al unei centrale), precum si energia vanduta
unui consumator racordat direct la centrala in cogenerare
sau la o statie de transformare aflata pe teritoriul acesteia
vor fi exceptate.

Premiul intai pentru gazele de la distribuitori
Producatorii de energie in cogenerare eligibili sunt cei care
folosesc gazele naturale din reteaua de distributie si de
transport, precum si utilizatorii de combustibili lichizi si
solizi.

»Schema de bonus va face distinctie in ceea ce priveste
valoarea in functie de tipul de combustibil folosit. Banii
vor proveni de la consumatori si exportatorii de energie
si vor fi inclusi in tariful de transport”, ne spune Nicolae
Opris, presedintele ANRE. Mecanismul se va aplica unei
centrale pentru cel mult 11 ani consecutiv, dupa care
va fi directionat numai pentru centralele care Tnlocuiesc
unitatile de cogenerare existente cu altele de inalta
eficienta.

Potrivit lui Opris, valoarea bonusului acordat scade pro-
gresiv de la an la an, pentru ca ,ne intereseaza sa atragem
investitiile acum, cat mai repede, nu mai térziu”. Cel mai
mare bonus il vor primi producatorii care folosesc gazele
din reteaua de distributie - 34,15 euro/MWh in primul
an si 30,1 euro/MWh in ultimul an. Pentru unitatile care
folosesc gazele din reteaua de transport si pentru cele pe
combustibil lichid se vor acorda 24,5 euro/MWh Tn primul
an si 14,63 euro/MWh in ultimul.

Termocentralele pe combustibil solid vor primi in primul
an un bonus de 26,06 euro/MWh, care se va reduce in
ultimul an la 6,6 euro/MWh, valori care includ TVA. Cen-
tralele care vor beneficia de schema de sprijin sunt stabi-
lite anual de catre ANRE. Daca o termocentrala utilizeaza
mai multe tipuri de combustibil pentru a produce energie,
valoarea bonusului va fi determinata pe baza materiei
prime cu cea mai mare pondere.

Dublu castig

Pentru ca un investitor sa primeasca aceste bonusuri, mai
intéi trebuie sa le ceard n scris agentiei. ANRE va decide,
apoi, acordarea sprijinului pentru energia produsa in
cogenerare de inalta eficienta, pe baza cantitatii livrate
efectiv in sistemul electroenergetic national. ,,Pentru
producator, castigul este dublu: o data din vanzarea

Nicolae Opris

presedinte ANRE

energiei la pretul pietei si a doua oara din
primirea bonusului. De aceea, ne asteptam
ca n urmatorii ani s& avem investitii private
in centrale de cogenerare de pana la 4.000
MW?”, precizeaza presedintele ANRE.
Energia electrica produsa in cogenerare
de Tnalta eficienta - ale céarei principale
calitati sunt emisiile poluante reduse si
utilizarea mai eficientd a combustibililor
- poate fi comercializata prin contracte
reglementate (la preturi stabilite de ANRE),
pe durata de aplicare a schemei, la 90% din
pretul mediu de tranzactionare a energiei
electrice realizat in anul anterior pe Piata
pentru Ziua Urmatoare, una dintre plat-
formele de tranzactionare administrate de
OPCOM.

Strategie nationala

Sprijinirea productiei autohtone de energie
n cogenerare este un punct al Strategiei
Energetice a Romaniei. De altfel, chiar pre-
mierul Calin Popescu-Tdriceanu a afirmat,
recent, ca firmele care produc energie
electrica si energie termica in cogenerare
utilizeaza sisteme moderne, astfel ca vor
beneficia de sprijin si unele bonusuri.

Unitéatile de cogenerare au inceput
sa fie dezvoltate in Romania din 1950,
in scopuri exclusiv industriale, iar n perio-
ada 1960-1970 aceste centrale au inceput
sa fie utilizate pentru incélzire si prepara-
rea apei calde de consum.

Printre producatorii de energie in
cogenerare se regasesc Termoelectrica,
Electrocentrale Bucuresti si mai multe cen-
trale electrotermice aflate in subordinea
si administrarea autoritatilor locale. De
asemenea, firme private precum Coca-Cola
Romania ori Zentiva Romania au instalat
centrale electrice de mai mici dimensiuni
atat pentru consum propriu, cat si pentru
comercializarea energiei pe piata. m
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OPINIE

,Logenerarea,
unul dintre semnele

de sanatate economica”

A

interviu de IULIANA ROIBU foto ROMPRES

nitiativele Uniunii Europene cu privire la incurajarea aplicarii metodei
cogenerative ar putea da un impuls pentru dezvoltarea productiei
combinate de electricitate si caldura. Acesta este doar imboldul:
Alexandru Sandulescu crede ca cea mai buna cale pentru investitia
in centrale pe cogenerare este chiar dezvoltarea economica.

Care este locul cogenerdrii in strategia energe-
tica a Romaniei?
A Tinand cont de strategia energetica

m ¥ u publicatd anul trecut, care prevede cum
va trebui sa arate sectorul energetic panain 2020,
cogenerdrii i se acorda o importanta destul de
mare, pentru ca producerea combinata de energie
electricd si termica este o procedura eficienta din
punctul de vedere al costurilor, respectiv consumul
total de combustibil este mai mic decat dacd am
produce aceeasi cantitate de energie electrica si
aceeasi cantitate de energie termica separat.
Se realizeaza astfel o economie importanta in ceea
ce priveste costul cu combustibilul, dat fiind ca toti
combustibilii fosili sunt pe terminate si preturile lor
tot cresc.

Cogenerarea este recunoscuta ca o metoda efi-
cientd si de catre Uniunea Europeans, si directiva
europeana in vigoare (8/2004) impune statelor
membre s& foloseasca pe cat posibil unitati de co-
generare. Aceasta directiva a venit la trei ani dupa
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directiva de Incurajare a investitiilor in resurse
regenerabile, care impune ca 30% din productia
de energie a fiecarei tari sa fie din energie
regenerabila.

Ce anume cere UE prin aceasta directiva?
A UE le impune statelor membre sa-si esti-
=¥ meze potentialul de cogenerare: fiecare
stat trebuie sa facd o analiza prin care sa spuna
cata energie poate produce in cogenerare, iar noi
suntem in faza finald de elaborare a acestui studiu.
De asemenea, UE impune ca statele sa incurajeze
financiar aceste investitii, dar si ca energia produsa
astfel sa fie dispecerizata cu prioritate.

Toata energia produsa din sisteme in cogene-

rare va avea un statut special si va fi incurajata

financiar?

A s Aceasta directiva se adreseaza unitatilor
mm¥u de cogenerare de naltd eficientd. Simpli-

ficat, ar fi vorba de acele unitati unde cogenerarea



duce la economie de combustibil pe tehnologii
similare. Baza de raportare pentru eficienta este
productia separata a energiei electrice sau a ener-
giei termice.

Cate dintre unitatile in cogenerare de inalta
eficienta se incadreaza?
A Destul de putine - este vorba despre

m ¥ = cele in care s-au facut investitii sau des-
pre cele construite de la zero n ultimii ani. Centra-
lele in cogenerare din Romania au trei probleme:
prima este ca nu prea se conformeaza normelor
de mediu si fiecare dintre ele are un termen de
conformare - termen pana la care trebuie facute
investitii in instalatii de reducere a pierderilor; daca
unitatea nu face investitiile cerute, urmeaza sa fie
nchis&. A doua problema este insdsi tehnologia
folosita, fiind vorba de tehnologii vechi,
utilizate Tn anii ’80.

Tehnica a evoluat si acestea nu se incadreaza in
totalitate In ceea ce UE numeste instalatii de inalta
eficientd. Este un motiv suficient pentru ca aceste
instalatii sa fie schimbate cu totul, nu numai sa
se realizeze niste investitii. A treia problema este
supradimensionarea lor. Cand au fost construite,
n anii ’70-'80, ele au fost dimensionate nu numai
pentru ncalzirea orasului respectiv, ci si pentru
unitatea industriald a orasului respectiv, care intre
timp a dispérut. Dacd mai ludm in considerare si
cd o buna parte din consumatori s-au debransat,
ajungem la concluzia ca multe dintre acestea merg
n mare pierdere, cu randamente mult mai proaste
decét ar trebui sa fie.

Ce ar putea aduce investitiile in centrale noi
de cogenerare gi care este acum principala
metoda de realizare a acestor investitii?
A Daca ludm in calcul faptul ca in primii
m ani de dupa Revolutie a scazut brusc

consumul de energie, nu poate decét sa ne bucure
revenirea interesului pentru constructia de grupuri
n cogenerare a unor companii; asta arata crestere
economica si cogenerarea va creste in paralel cu
cresterea economica.

Cumva, se refac fostele platforme industriale
si acesta este un fapt imbucuréator. Arata ca, de
fapt, cogenerarea va creste o datd cu adevarata
crestere economica - cea bazata pe productie, si
nu pe consum. O alta linie de dezvoltare a acestor
centrale pe cogenerare este crearea de societati
mixte intre centralele de termoficare si investitori.
In derulare, in diverse faze de investitie, sunt acum
societatile mixte dintre ELCEN si investitori privati
la Constanta, Bucuresti Sud, Grozavesti, CET Titan
si lernut. Acestea sunt proiecte pentru centrale cu
totul noi, dimensionate in functie de consum, care
ar reprezenta rezolvarea celor trei probleme.

ALEXANDRU SANDULESCU este presedintele Directiei de
Politici Energetice din Ministerul Economiei si Finantelor
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Un oras din sudul Frantei, o primarie decisa sa spuna ,.stop” risipei de energie, un proiect inovativ

initiat inca din anii ‘60, companii locale interesate sa- finanteze, o comunitate locala care sa-l sprijine
si cinci centrale in jurul cdrora graviteaza reteaua de utilitati.

text FLORIN COJOCARU

aca se uita in urma, locuitorii din
orasul francez Montpellier nu pot
decat sa se felicite ca au pro-
cedat astfel acum 47 de ani. In
1961, comunitatea locala Tmpre-
una cu oficiali ai municipalitatii au hotarat
ca orasul lor nu mai trebuie sd plateasca
sume uriase pentru facturile la energie si,
mai mult, sa fie capabili sd economiseasca
bani prin transformarea intr-o urbe eficienta
energetic. La cel mai Tnalt nivel s-a hotarat
cd, pentru atingerea acestor scopuri, trebuie
infiintatd o societate pe actiuni al cérei scop
sa fie dezvoltarea infrastructurii orasului. Si
au facut-o. In parteneriat public-privat. Soci-
etatea de Prestari Servicii Publice a Orasului
Montpellier (in franceza SERM) a trebuit
sa asigure, printre altele, administrarea
resurselor de energie si protejarea mediu-
lui inconjurator din partea municipalitatii.
Aceasta s-a tradus prin necesitatea crearii
unei retele urbane electrice si de incalzire si
climatizare.

Totul s-a pus la punct in anii 80, cand
conducerea SERM a comandat un studiu de
fezabilitate care sa analizeze toate solutiile
tehnice si energetice din punct de vedere
administrativ, financiar si ecologic. Pana la
urma, s-a cazut de acord asupra construirii
unor centrale trigenerative, care combina
tehnologia cogenerdrii cu cea a racirii prin
absorbtie. Motivul? Obtinerea electricitétii,
caldurii si frigului folosind gazul natural ca
principala materie prima. Avantajele erau
evidente: utilizarea apei ca fluid de racire,
randament energetic ridicat, diminuarea
emisiilor nocive in atmosfera si obtinerea
unui tarif preferential de cogenerare la
vanzarea energiei in sistemul national. Prin
atragerea de finantare de la banci, s-au
construit, in decurs de doua decenii, cinci
centrale cogenerative si trigenerative
care, in prezent, acopera necesarul de

energie electrica, termica si frig al unei bune
parti din comunitate si al retelei de cladiri
municipale.

La aproape 50 de ani de la primii pasi
in directia eficientizarii energetice a regiunii,
Montpellier reprezinta o referinta nationala
n domeniu, fiind singurul oras din Franta
care a dezvoltat o retea completd de incal-
zire si racire alimentata de cinci centrale in
cogenerare. Beneficiile implicite s-au consti-
tuit in scaderea, in ultimii 20 de ani,

cu 5% a consumurilor de energie si cu

10% a cheltuielilor energetice. Preturile la
electricitate, dupa o perioadd de fluctuatie,
au scazut, in 2000, pana la nivelul anului
1987. Toate acestea in conditiile in care par-
cul de cladiri de birouri s-a marit cu 26%.

Pe langa investitiile in infrastructura
energetica, municipalitatea a lucrat si la
inducerea sentimentului de responsabilita-
te in constiinta cetatenilor si a conducerii
companiilor de stat si private. in acest scop,
s-au semnat si publicat doua memoran-
dumuri care constituie piatra de capatai a
conceptului de eficientd energetica dupa
care se ghideaza orasul. Primul era adresat
directorilor, sefilor de departamente si
managerilor companiilor
municipale. ,,Consu-
mul de electricitate
reprezinta doua
treimi din totalul
costurilor cu
energia ale
cladiri-
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municipale. In aceste conditii, este indicat
sa se stingd luminile cand cladirea nu este
ocupata si sa se Tnlocuiasca, treptat, toate
becurile cu halogen si incandescente

cu altele fluorescente, care au un consum
de cinci ori mai mic”, se scria in primul
memorandum.

Un al doilea memorandum era adresat,
cu precadere, tuturor investitorilor publici
sau privati in construirea ori reconditionarea
de cladiri. Recomandarea era de a se realiza
izolarea termicd, orientarea cladirii, incalzi-
rea, ventilatia, iluminarea, aprovizionarea
cu apa in spiritul eficientei energetice.
Primaria oferea drept exemplu o scoala con-
struita pe baza acestui principiu, care a dus
la 0 economie de 41% la factura de curent.

Departamentul pentru Energie

din cadrul primariei are responsabilitatea
de a veghea la buna administrare a acestor
memorandumuri atat prin intermediul unor
specificatii incluse Tn caietele de sarcini de
la orice licitatie desfasurata pentru constru-
irea de cladiri publice, cét si prin monitori-
zarea lucrarilor arhitectilor. Departamentul

este in permanent contact cu toti managerii

de proiect ai municipalitatii in vederea

discutarii aspectelor relevante privind atat
incélzirea si aerul conditionat in cladirile
municipale, cat si folosirea electricitatii. S-a
pus accentul, in special, pe utilizarea celor

mai moderne echipamente. m

La realizarea acestui articol s-au folosit informatii

oferite de www.serm-montpellier.fr,

www.energie-cites.eu, www.managenergy.net

CINCI CENTRALE PENTRU UN ORAS

CENTRALA PRIMARIEI O
Echipata cu o instalatie de trigenerare

v

28,9 MW de caldura si 6,3 MW de frig.
CENTRALA DE LA CORUM

pe baza de gaz natural cu o capacitate

O
Furnizeaza 2 MW electrici si frigorifici

de productie de 6,2 MW electrici,
13,2 MW de caldura si 11,1 MW de frig.
CENTRALA DE LA ANTIGONE O

Echipata cu incalzitoare care functioneaza

CENTRALA DIN PORT MARIANNE O

Functioneaza pe baza de gaz natural
si are o capacitate de productie de
5,4 MW de caldura si 3,5 MW de frig.

cu carbune, gaz natural si pacura,

o instalatie de cogenerare si grupuri
frigorifice electrice, are o capacitate

de productie de 3,9 MW electrici,

CENTRALA DE LA ERNEST GARNIER e}
Pe bazé de gaz natural. Intr-o prima faza
va produce 1,5 MW de caldura

si 1,2 MW de frig.




Asociatia Europeana )
pentru Promovarea Cogenerarii
Y 3

rganizatie nonprofit care militeaza pentru introduce-

rea sistemelor de cogenerare n cat mai multe tari

din Europa. Peste 160 de companii energetice,
furnizori de echipamente, autoritati de stat si asociatii

locale din peste 30 de tari sunt membri. Organizatia face
lobby la Bruxelles pentru cei implicati in industrie, mode-

reaza discutii pe teme practice si ofera expertiza tehnica
in domeniul cogenerarii. M www.cogeneurope.eu

Alianta pentru Economisirea Energiei

Agentia Nationala
de Reglementare in Energie

Este reglementatorul pietei de energie din
Romania, institutia care are misiunea de a

crea si aplica sistemul de reglementari nece-
sar functionarii sectorului energiei si pietelor
de energie electrica, energie termica si gaze
naturale in conditii de eficientd, concurenta,
transparenta si protectie a consumatorilor. Aici
putem gasi definitia cogenerarii si facilitatile pe
care le poate acorda statul roman investitorilor
din domeniu. Enunta lista cu producatorii de
energie in cogenerare calificati pentru productia
prioritara de energie electrica. M www.anre.ro

Asociatia Inginerilor
din Romania

Anfiintaté acum 30 de ani, este pentru reducerea costurilor intregii
lo coalitie nonprofit de lideri societati. Alianta sponsorizea-

din lumea afacerilor, a politicii, za realizarea de studii de piats,
a sindicatelor si a ecologiei, care programe educationale si sustine
are ca scop promovarea in lumea introducerea pe piete a celor mai
intreagd a economiei de energie noi tehnologii ,verzi”. @ www.ase.org
Revista ,,EcolQ”

Jurnal online care include
stiri, opinii, evenimente
relatate despre cele mai
»fierbinti” subiecte legate
de energie. De asemenea,
»,EcolQ” prezinta o serie
intreaga de alte publicatii,
site-uri si imagini video.
Toate pentru a oferi o ima-
gine mai ampla despre ceea
ce ofera solutia ECO intregii
omeniri. l www.ecoig.com
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Organizatie profesionala neguvernamen-

tala, cu personalitate juridica, apolitica,

cu activitate nonprofit, constituita cu scopul de
a oferi consiliere inginerilor, oferindu-le facilitati
(traininguri, specializari, documentatie) pentru
a obtine un avantaj competitiv. Totodata, ofera
premii anuale celor mai ambitioase concepte si
proiecte ingineresti, precum si lucrarilor publi-
cate in volum. Bl www.agirro

Revista ,,Biomass”

Prezinta articole, reportaje si interviuri legate
de oportunitatile pe care le ofera biomasa,

de toate tipurile, pentru generarea energiei.
Exemple de succes din toata lumea, explicate
si ilustrate. Colectivul redactional a pus
bazele si unui post de radio online, de limba
engleza, care abordeaza aceleasi teme

ca si publicatia si emite in fiecare vineri
dupa-amiaza. B www.biomassmagazine.com




clean energy
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Detectarea infiltratiilor
de aer din imobile

text CATALIN LUNGU, conf. univ. dr. ing,, vicepresedinte al Facultétii de Instalatii

CONTEXT

Din ce in ce mai multi dezvoltatori imobiliari iau in calcul, la constructia unui imobil, parametrii
optimi de izolare termicd, intrucat aceasta conduce la economii pentru client. Oricine fsi poate
verifica insa nivelul infiltratiilor de aer din locuinta proprie.

0 cladire eficienta ener-
getic este un deziderat
pentru orice antreprenor,
fiindca se traduce

intr-o factura mai mica la
utilitati si economisirea
unor sume ce pot fi apoi
folosite in alte directii.
Deja subiectul este intal-
nit foarte des in discutiile
dintre specialistii in
instalatii, utilizatorii de
energie termica, electrica
si gaze naturale sau alte
tipuri de combustibili, dar
si printre reprezentantii
autoritatilor de stat,

mai ales ca UE sustine
investitiile in astfel de
echipamente.

xistd mai multe solutii pentru
reducerea consumurilor
energetice ale unei cladiri,
iar unele dintre acestea sunt
deja bine cunoscute:

* termoizolarea peretilor
exteriori, a terasei sau
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planseului sub pod, a placii peste subsol,
schimbarea tamplariei din lemn cu
tamplarie din PVC sau aluminiu, inclusiv
folosirea unui vitraj low-e

* repararea instalatiilor de incalzire si
apa calda de consum si utilizarea unor
echipamente moderne cu randamente
energetice mari cum ar fi centralele termice
cu condensare asociate sistemelor de
ncalzire preponderent radiante, sistemele
de reglare a furnizarii caldurii formate
din robineti termostatici si dispozitive de
automatizare care controleaza temperatura
agentului termic

* utilizarea sistemelor hibride de
instalatii clasice si instalatii cu energie
regenerativa (pompe de caldura, panouri
solare, panouri fotovoltaice)

e utilizarea becurilor cu incandescenta
si a lampilor fluorescente cu consum redus
de energie, de clasa energetica A.

Una dintre modalitatile insuficient
promovate de a reduce facturile energetice
prin diminuarea pierderilor de caldura
(iarna) sau de frig (vara) ale unei cladiri
existente cu circa 10-20% este si aceea
de a depista, cuantifica si apoi controla
infiltratiile de aer prin neetanseitatile
elementelor de constructie.

Existd, de asemenea, situatii in care
infiltratiile de aer rece sau cald din
exteriorul cladirii sunt provocate de o

functionare defectuoasa a instalatiilor
asociate cladirii.

Instalatie complexa

Sistemul ,,blower-door” pentru localizarea

si masurarea infiltratiilor de aer n cladiri

este format dintr-un ventilator axial

cu turatie variabild, o prelatd dintr-un

material textil impermeabil la aer, un

micromanometru si un terminal electronic

pentru comanda vitezei ventilatorului si

procesarea informatiilor provenite de

la ventilator si micromano-metru. De la

folosirea in SUA, la inceputul anilor ’70,

ca instrument de cercetare, acest sistem

a evoluat, devenind usor de utilizat si mult

mai exact. Aceasta evolutie a avut influenta

pozitiva si asupra tarifelor pentru prestarea

serviciilor de testare cu blower-door,

acestea situandu-se la nivelul de 0,5-2,5

euro/mp de suprafatéd desfasurata

a constructiei (tarifele variaza in functie de

marimea suprafetei desfasurate a cladirii).
Principiul functionarii si utilizarii

sistemului blower-door pentru identificarea

si cuantificarea infiltratiilor de aer

dintr-o cladire se bazeaza pe relatia de

interdependentd dintre trei marimi fizice:

diferenta de presiune, debitul de aer si

dimensiunile (inclusiv forma) orificiilor

prin care circula aerul. Daca doua din

cele trei marimi sunt cunoscute, cea de-a



Intensitatea infiltratiilor de aer se poate exprima prin calcularea debitului de aer infiltrat raportat la volumul interior al cladirii

treia se poate calcula.
Pentru testare, ventilatorul
impreuna cu prelata se
monteaza temporar

cu ajutorul unui cadru
etans pe una dintre usile
exterioare ale cladirii;
celelalte usi si ferestre
exterioare se inchid, usile
interioare ramanand
deschise.

La pornirea ventilatorului
se creeaza, prin variatia
turatiei motorului, o
depresiune artificiala de
50 Pa la interiorul cladirii
n raport cu presiunea
barometrica exterioara.
Aceasta depresiune
este suficienta pentru
intensificarea fenomenului
de patrundere a aerului
din exterior in interior, prin
neetanseitéatile constructiei
si instalatiilor. Cunoscénd si
turatia ventilatorului citita
la terminalul electronic,
se poate calcula precis
debitul de aer aspirat de
,blower-door” din cladire.
Se determina astfel
caracteristicile orificiilor

Cazuri ale infiltratiilor de aer rece in cladiri

VALORI ALE VENTILATIEI

n50 [h-1]

(valori admisibile)

n50 [h-1]

(valori recomandate)

TIPUL CLADIRII

I
Locuinte ventilate natural 11,4

Locuinte ventilate mecanic “

Birouri ventilate natural

Birouri ventilate mecanic “

Supermarketuri

Cladiri industriale

Camere cu microclimat controlat

utilizate ulterior pentru a cuantifica infiltra-
tiile in conditii reale de clima (presiune

si temperaturad). Intensitatea infiltratiilor
de aer se poate exprima prin calcularea
debitului de aer infiltrat raportat la volumul
interior al cladirii, rezultdand marimea nota-
ta n si denumita ,,numar orar de schimburi
de aer”. Tn cazul diferentei de presiune de
50 Pa obtinute artificial cu ,,blower-door”-
ul, aceasta marime se noteaza n50, valorile
limita fiind indicate n tabelul alaturat.

Nu se exagereaza cu izolarea

Orice valoare masurata a lui n50 mai mare
decat maximul admis iTnseamna ca pierde-
rile de caldura sau frig ale unei cladiri
sunt mult prea mari si, prin urmare, exista
un potential pentru reducerea imediata

a facturii aferente energiei consumate.

O testare cu ,blower-door” care indica
infiltratii prea mari de aer din exterior
trebuie urmata obligatoriu de depistarea
neetanseitatilor si sigilarea acestora cu
materiale adecvate (silicon, benzi de
cauciuc etc.). Orice valoare masurata a lui
n50 mai mica decéat valorile recomandate
din tabel va conduce la concluzia ca etan-
seitatea cladirii este exagerat. In cladirile
rezidentiale, condensul de pe suprafetele
interioare ale peretilor exteriori si mucega-
iul sunt urmarile directe ale unei aerisiri
naturale sub valorile recomandate. m
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Botnita pe gura
cuptorului energofag

text CRISTIAN NICULESCU foto DOOSAN IMGB

Cand a preluat IMGB, in 2006, noul
actionar majoritar coreean s-a angajat
la investitii de 100 de milioane de euro.
Doosan Heavy Industries e printre cele
mai mari companii din lume in industria
grea si lider mondial in instalatii de
desalinizarea apei. In 2007, Doosan

a investit in IMGB 20 de milioane de
euro. In 2008, bugetul de investitii este
de 40 de milioane de euro. Majoritatea
banilor merg in reabilitarea uzinei,

in scopul maririi productiei si reducerii
facturii energetice.
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entru Doosan IMGB, valoarea
facturii energetice reprezinta
circa 20% din costurile de
productie. Produsele firmei,
piese turnate si forjate de
mari dimensiuni, din otel,
inglobeaza un mare consum
energetic. ,,Cu totii stim ca aproximativ

0 jumatate din consumul de electricita-

te, respectiv de gaze naturale, e aferent
Oteldriei Electrice, respectiv, cuptoarelor
de forja si tratament. Cele mai energofage
echipamente sunt cuptoarele electrice

cu arc si cuptoarele de forja si tratament.

Acestea din urma sunt si cele mai ener-
gofage echipamente din companie”, arata
Costel Cirstea, managerul Departamentului
Energie si Utilitati (DEU) al Doosan IMGB.
Daca facem un calcul simplu, constatam
cd un cuptor de 30 MW consuma,

pentru o sarja de otel, cat o jumatate

de milion de becuri de 60 W.

Masurile din programul de investitii al
Doosan IMGB au darul sa reduca sau sa
tina sub control aceste consumuri mari de
electricitate si de gaze. Programul de rea-
bilitare a uzinei e structurat pe sectiile de
productie. Programul a inceput cu schim-



P 30 MW/h este

barea imaginii uzinei. S-au renovat cladirile,
s-a refdcut hidroizolatia acoperisurilor, s-au
placat cu policarbonat fatadele sectiilor,
s-a investit in instalatii de iluminat mai
economice.

Dar tinta principala o constituie tot cup-
toarele. “La Oteldria Electrica s-a inlocuit in-
tegral camera de comanda a cuptoarelor si
s-a repus in parametri instalatia de reglare a
distantei electrozilor in baia de otel. Astfel,
se reduce durata ciclului de elaborare a
otelului, deci si consumurile”, spune Costel
Cirstea. In curs de realizare este reabilitarea
cuptoarelor de forjare si tratament (sectiile
Forja si Turnatorie), care presupune folo-
sirea fibrei ceramice si a unor sisteme de
ardere controlata a gazelor. Doar prin reabi-
litarea partii de termoizolatie a cuptoarelor
consumul specific scade cu 20% si ,pentru
ca la sectia de Forja-Tratament avem un
manager priceput, tindem spre reducerea
consumului cu aproape 40%, prin optimi-
zarea gradului de Tncarcare a cuptoarelor”,
adauga managerul DEU-Doosan IMGB.

Compania stie sa utilizeze atat resursele
interne de inteligentd inginereasca, cat si
pe cele externe, atunci cand vine vorba de
factura energetica. Jimpreun3 cu specialistii
de la Politehnica din Bucuresti studiem
posibilitatea cresterii factorului de putere si
de stabilizare a consumurilor la cuptoarele
electrice”, adaugd Costel Cirstea.

Reabilitarea cuptoarelor se deruleaza si la
sectia Turnatorie. Aici s-a investit in achizitia
unei statii noi de regenerare a nisipului
si a doua mixere. Acestea dozeaza cu o
precizie ridicata amestecul folosit pentru

COSTURI

energetice a Doosan IMGB.

din costurile de productie este valoarea facturii

este media consumului specific de energie

CELE MAL...

electrica pe tona de otel lichid produsa.

sunt cele mai energofage

echipamente in raport cu consumul de energie electrica.

sunt cele mai

energofage echipamente in raport cu consumul de gaze naturale.

RACIRE Sl ABUR

siin centrala

cu abur de langa consumatorii principali vor duce la economii

consistente de energie: o reducere cu cel putin 15%

a consumului de gaz natural pe tona de otel produs
si o diminuare pierderilor de apa cu cca.7,5%.

P Efectele modernizar

realizarea interiorului formei de turnare a
otelului. Modernizarea include, desigur, si
alte parti ale fluxului tehnologic legat de
cuptoare. Investitiile in instalatiile de racire
siin centrala cu abur de langa consumatorii
principali vor duce la economii consistente
de energie: o reducere cu cel putin 15% a
consumului de gaz natural pe tona de otel
produs si o diminuare a pierderilor de apa
cu circa 7,5%.

,Avem in studiu nu numai realizarea
unei centrale termice pe gaze naturale,
dar ne gandim si la o centrala in sistem de
cogenerare. n acest ultim caz, avem ins4

problema unei variatii zilnice foarte mari
a puterii pe care o consumam, de la 4 la
40 MW?”, spune Costel Cirstea.

Urmarirea si prognozarea consumurilor
energetice este esentiala pentru un mare
client al furnizorilor de gaze si electricitate.
»Studiem posibilitatea aplicarii unui sistem
propriu de gestiune a energiei. Acum avem
un program de urmdrire a consumurilor
lunare, pe sectii. La acest capitol colabo-
ram cu furnizorii nostri, Distrigaz Sud (gaze
naturale) si Romenergo (energie electrica),
cu care am incheiat contracte reciproc
avantajoase, pe termen mediu”. m

3/



920.000 de euro pentru
cel mai mare cuptor

a5

torul de tratament termic numarul 8. Acesta devine

cel mai mare cuptor din fabrica, avand o lungime de
20 m. Lungimea maxima a unui cuptor de forjare, existent
acum Tn IMGB, este de 16,5 m. Cuptorul 8 este amplasat in
spatele manipulatorului presei de 12.000 tone forta, ceea
ce prezinta avantajul ca aici vor putea fi forjate piese de
tipul rotorilor si arborilor de nave, care au lungimi de peste
16,5m. Investitia in cuptorul de tratament termic numarul
8 ajunge la 920.000 de euro. Alta investitie din Forja Grea
2 este masa destinata trasarii rotorilor si arborilor. Avan-
tajul este centrarea direct din forja a piesei, operatiune
care elimina timpii de centrare pe masina de prelucrare.
Investitia se ridica la 120.000 de euro. m

L a Forja Grea 2, investitiile s-au indreptat catre cup-

Obiectiv: dublarea productiei

Doosan IMGB are ambitia s& devina

cel mai mare producator de piese turnate

si forjate din otel din Europa. in 2007, compania
a incheiat anul sub semnul cifrei 50: aceasta

a fost cifra de afaceri, in milioane de euro,

si tot atét a fost productia de otel lichid, in
milioane de tone. Doosan IMGB produce
componente si subansamble prin valorificarea
fierului vechi cumpérat de la Dacia-Renault sau
de la santierele navale. Pentru 2008, Doosan
IMGB si-a propus cel putin dublarea productiei
de otel si a cifrei de afaceri. Compania Tsi
bazeaza cresterea pe exporturile in China,
Brazilia, India, Coreea, SUA si Europa, piete

pe care ajunge 99% din productia uzinei. Pe
piata internd, Doosan IMGB are un singur
client: combinatul Mittal Steel din Galati. ,Tinta
noastra este ca, la orizontul anilor 2011-2012,
sa producem 240.000 de tone de otel lichid”,
explica Florin Antonescu, CMO Doosan IMGB.
Pentru a-si atinge obiectivele, compania conteaza
mult pe resursele umane. De aceea, isi va

mari efectivele cu aproape 100 de angajati.
~Productivitatea noastra se bazeaza si pe
combinatia dintre profesionalismul, atitudinea
fatd de munca si experienta celor de la Doosan,
Si priceperea, imaginatia si vointa de a munci ale
romanilor”, spune Florin Antonescu. ®

Cei peste 700 de angajati ai
Doosan IMGB (99% romani) sunt
stimulati pentru inventivitate

la locul de munca. Principiul

dupd care se ghideazd Doosan
este ,Inovatia e viata noastra”.
Compania-mama a initiat, n
primdvara, un program de pre-
miere a angajatilor pentru realizari

CULTURA CELOR5 S

tehnologice remarcabile. Prima
ceremonie de premiere si lansarea
oficiald a ,Doosan Technological
Excellence Awards” s-a desfasurat
in Ladena Resort. Aceasta este o
locatie turistica de lux din Coreea,
patronata de Doosan. La eveni-
ment au participat peste 2.000

de persoane. m
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Amenajarea depozitului de
scule urmareste optimizarea
spatiului de munca. Aceasta
se inspira din cultura celor
5 8 a corporatiilor japoneze:
Seiri = randuire; Seiton =
ordine sistematica; Seiso =
curatenie; Seiketsu = stan-
dardizare; Shitsuke = urma-
rire. Pastrarea organizata

a sculelor necesare unei
operatiuni si indepartarea
ordonata a celor nefolosi-
toare conduc la eficienta. B

EXTRACTIA FUMULUI

n domeniul protectiei
mediului, ultimele investitii
s-au concentrat pe doua
obiective. Primul este reabi-

litarea statiei de epurare a
apelor reziduale, dotata cu
bazine colectoare si filtre de
produse petroliere. Al doilea
obiectiv este instalatia de
extractie fum (foto). Aceas-
ta preia emisiile poluante
din zona cuptoarelor de otel
si le directioneaza catre

o statie de filtrare. m



Doosan IMGB

Bucharest 4, 104 Berceni Road, Romania
Phone: +4-021.301.2500 / Fax: +4-021.301.2501
Website: www.doosanimgb.com

LINGOURI MARI




DAN PANTILIE: , ORICE ACTIV NOU CREAT, CARE AJUTA LA MODERNIZAREA Sl

OXYGEN - PUBLICATIE DISTRIGAZ SUD - NR. 2 IARNA 2008,/2009



interviu realizat de FLORIN COJOCARU

DEZVOLTAREA RETELEI, CONDUCE LA CRESTEREA SECURITATII iN EXPLOATARE,

foto ALEXANDRU BUSUIOCEANU

Up

Otelul va 1asa locul polietilener, sistemele SCADA g1 GIS var arata problemele

OO

retelel pe un ecrdn de computer Se lucreazd la scaderea semnificativa a timpulul

de asteptare pentru racordarea noilor clientl 1a reteaua de distributie a gazelor

naturale. Toate acestea arata ca Distrigaz Sud Retele a intrat in zodia Modernulu.

an Pantilie a intrat in echipa Distrigaz Sud
in anul 1985, dupa absolvirea studiilor
universitare. In anul 2002 este numit
presedinte al ANRGN, functie pe care
o detine pana in 2004. Revine in Distrigaz
Sud la inceputul lui 2005 ca director de
dezvoltare, dupa privatizare este numit
director general adjunct, iar in luna august a acestui an
este promovat in functia de director general al Distrigaz
Sud Retele. Datoritd competentelor personale, a gasit cea

Securizare

Care este exact pozitia Distrigaz Sud Retele in cadrul
Distrigaz Sud? De ce a fost nevoie de separare?
D P Principiul separarii este impus prin direc-

ml = tive europene. Roménia, ca tard membra din
ianuarie 2007, este obligata sa respecte reglementarile
europene. Separarea juridica este generata de intentia
pietei europene de a crea un cadru competitiv intr-o
zond in care sectorul reglementat se doreste a fi redus
intr-o perioada relativ rezonabila, in functie de specificul
national. Astfel, intreprinderile integrate vertical, asa cum
era Distrigaz pana la 1 iulie 2007, au trebuit s&-si separe
activitatile reglementate - furnizare si distributie - in asa
fel incat neperformantele din distributie sau furnizare

mai buna solutie pentru realizarea procesului de separare
legala a activitatilor reglementate, conform cerintelor
europene si nationale in domeniul energetic.

Vrea sa duca la capat procesul de modernizare si dezvol-
tare a retelei de distributie si este Tn curs de implementare
a celor mai noi tehnologii in domeniu. Crede ca pe fondul
actual de crestere a preturilor la utilitati, in general, si
la gaze naturale, In special, consumatorii romani trebuie
sa reducad din consumul de energie, mai ales in ceea ce
priveste hidrocarburile, care sunt neregenerabile.

sa nu fie acoperite de cealaltd activitate, iar ,,subventia
incrucisatd” care se manifesta in trecut sa fie eliminata.
Aceste aspecte ar trebui sa conduca in final la preturi de
furnizare suportabile si servicii de calitate mai buna pentru

consumatori.

Care este problema ,top priority” pe care intentionati
sa o rezolvati in timpul mandatului dumneavoastra?
D Categoric, securitatea retelei - modernizarea

ul = si reabilitarea celei aflate in functiune. Operdm
astazi circa 15.000 de km de retea, din care o treime este
din polietilend, iar restul din otel. Retelele din polietilena
au fost introduse in Romania dupa 1998, acest material
si tehnologiile aferente fiind deja utilizate pe scara larga,
in tarile avansate, cu mult timp Tnainte. Teoretic, tevile
din polietilend au o duratd de functionare de 50 de ani,



n comparatie cu cele din otel, expuse coroziunii. Tn final,
in céativa ani, cea mai mare parte din reteaua operata de
noi va fi din polietilena. Ca tintd, preconizam inversarea ra-
portului otel/polietilena de la 65%/35% cét este in prezent
la 40%/60% pana in 2012-2013.

Ati anuntat recent ca veti aloca sume considerabile
atat pentru inlocuirea tevilor vechi ale retelei, cat si
pentru extindere. Cum se vor distribui banii?
D Pentru 2008, Distrigaz Sud Retele are un pro-

nl = gram de investitii de aproximativ 50 de milioane
de euro, destinat exclusiv reabilitarii si modernizarii retelei.
Se vor inlocui astfel circa 375 km de conducte uzate din
otel cu conducte din polietilena. Tinand cont de calitatea
reala a retelei, intentionam sa pastram un ritm similar
si in urmatorii cinci ani. Suplimentar, vom aloca sume
importante pentru dezvoltarea retelei existente, dotarea
cu mijloace moderne de masura, modernizarea si dezvol-
tarea parcului auto si pentru achizitia de echipamente
si tehnologii perfomante. n prezent, avem peste 4.000
de km de retea cu o durata de serviciu mai mare de
20 de ani. La un ritm de modernizare pe care-l estimam la
circa 350-400 de km pe an, pana la sfarsitul perioadei de
reglementare actuald (2008-2012) vom inlocui aproximativ
1.750-2.000 km de retea. Suplimentar, intentionam sa
dezvoltam reteaua cu alti circa 400 km pe an, pentru ca
astfel sa avem circa 750-800 km de retea noua pe an.
Vom fi mult peste prevederile din contractul de privatizare,
care stipuleaza un ritm minim de modernizare si/sau
dezvoltare si inlocuire de 250 km pe an.

Eficienta
cienta
Ce efect va avea acest program de investitii pe care-l
derulati asupra tarifului platit de client?
D P Toate investitiile facute de un operator de

ml = distributie se regasesc in tarif in anul urmator
punerii in functiune a activelor nou create. Acest lucru
inseamna ca tariful se ajusteaza anual, cu un indice stabilit
prin metodologia de preturi si tarife a ANRE, prin care se
obtine remunerarea investitiei in cursul unei perioade de
reglementare in care tariful de distributie este prestabilit.
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LA 0 SIGURANTA SPORITA A CONSUMATORILOR SI BUNURILOR Sl LA DIMINUAREA

T Top 3 evenimente in viziunea

Asta inseamna mai mult de plata pentru clienti?
D Nu este obligatoriu sd se mareasca tariful, pentru
ull = cd orice activ nou creat care ajutd la moderniza-
rea si dezvoltarea retelei conduce la cresterea securitatii in
exploatare, continuitate in alimentare, o siguranta sporita
a consumatorilor si bunurilor si la diminuarea costurilor de
operare, ceea ce, in final, inseamna diminuarea tarifului.
Mai mult, la sférsitul perioadei de reglementare, in 2012,
céastigurile de eficienta obtinute n cursul perioadei de
referinta se iImpart cu consumatorul. Astfel, pentru
a treia perioada de reglementare, la sfarsitul anului 2012,
ANRE va negocia un procent din acest profit obtinut prin
eficientd, pe care operatorul va fi obligat sa- imparta
cu clientul prin diminuarea tarifului.

Care sunt pasii de urmat pentru racordarea la reteaua
de distributie a gazelor naturale?
D Trebuie depusa o cerere-tip la Distrigaz Sud

ull = Retele cu toate documentele de proprietate
asupra imobilului care se doreste a fi alimentat. Solicitarea
va fi analizata, dupa care se va emite acordul de acces cu
solutia de alimentare. Apoi, solicitantului i se comunica
valoarea taxei de racordare reglementata. in cazul in



lui Dan Pantilie

O

SCHIMBAREA MENTALITA]'II. Consumatorul
trebuie sa invete sa reduca din consumul ener-
getic fie si numai prin prisma faptului ca pretul
gazelor a crescut in ultima perioada. Este un
fenomen care a inceput deja sa se manifeste

prin scaderea consumurilor specifice, mai ales in
randul clientilor rezidentiali.

EFICIENTA. Cresterea performantei
societatilor care activeaza in domeniul
gazelor naturale. Aceasta se poate realiza
si prin investitii substantiale directionate
catre reinnoirea si dezvoltarea retelei,

pentru a raspunde nevoilor clientilor de racordare la
reteaua de gaze naturale.

O

INTERCONEXIUNEA. Interconectarea
sistemului national de transport al gazelor
naturale cu cele vecine va conduce la crea-
rea unei piete efective si a unei competitii
reale in sud-estul Europei, fiind stiut faptul

ca acum tara noastra este dependenta peste 30% de
gazul rusesc. Va urma in mod absolut diminuarea pre-
tului si intarirea securitatii in alimentare a Romaniei.

care este nevoie de o extindere de conducta, se face un
calcul pentru estimarea valorii si unul de rentabilitate care
stabileste, daca este nevoie, nivelul cofinantarii pe care
Distrigaz Sud Retele trebuie sa-l ceara solicitantului.

Aceasta etapa poate dura pana la o lund cu tot cu sem-
narea contractului de racordare Tn cazul in care clientul
este de acord cu solutia propusa si costurile atunci cand
este nevoie sa cofinanteze.

Dupa semnare, Distrigaz Sud Retele comanda executia
bransamentului sau extinderea de conducta céatre firmele
cu care colaboreaza in acest sens. Aici intervine necesi-
tatea obtinerii de avize si a autorizatiei de construire, care
se poate prelungi luni de zile. Odata ce problema este
rezolvata, se trece la realizarea efectiva a bransamentului,
care dureaza, in general, cateva zile. Tn cazul extinderilor
de conducta, lucrarile vor necesita, evident, o perioada
mai lunga de timp.

Deci care este perioada de timp necesara de la depu-

nerea cererii si pana se realizeaza brangamentul?

D P Teoretic, o luna. Existd Insa cazuri in care si pen-
ull m tru bransament se poate astepta circa sase luni,

in functie de locatie.

COSTURILOR DE OPERARE, CEEA CE iINSEAMNA DIMINUAREA TARIFULUL.”

Care este explicatia?

D P Din pacate, din cauza constrangerilor adminis-
ullm trative, in spetd durata foarte mare necesara

obtinerii autorizatiei de construire, racordarea la retea

poate intarzia mai multe luni. Exista insa si localitati

n Romania unde lucrurile merg mai repede deoarece,

in urma negocierilor purtate cu autoritatile locale, s-a

diminuat semnificativ circuitul birocratic. in Bucuresti este

mai dificil, pentru ca exista sase primarii de sector plus

cea municipald. Am purtat discutii la nivelul Ministerului

Administratiei si Internelor in care solicitam o adaptare

a legislatiei privind obtinerea autorizatiei de construire

n cazul utilitatilor publice. Practic, am cerut reducerea

birocratiei din acest domeniu. In momentul de fat3, pentru

extinderea de conducte este nevoie de obtinerea a pana la

13 avize, n conditiile n care vorbim de desfasurarea unui

serviciu public de interes national, de sporirea securitatii

n alimentarea cu gaze naturale si, nu in ultimul rand,

de cresterea gradului de confort al populatiei.

Tehnologizare

Am vorbit despre inlocuirea si dezvoltarea retelelor.
Acum va rog sa-mi spuneti ce planuri de modernizare
aveti la nivelul campaniei.
D Tncepand cu 2007 s-au initiat mai multe proiecte,
ull m cum ar fi Proiectul SCADA - de teletransmisie si
telecomanda pentru statiile de reglare-masurare de sector
si la consumator, care va duce la realizarea unui sistem
ultramodern de gestiune a retelelor, asemanator cu cel uti-
lizat in tarile vestice. Ar trebui sa fie operational Tncepand
cu primul trimestru din 2009. De asemenea, implementam
cu ajutorul expertilor GDF-SUEZ sistemul GIS (sistemul in-
formatic geografic), care consta in transpunerea pe suport
electronic a retelelor. Cele doud proiecte vor compune, in
final, un sistem ultramodern de management al retelei. Se
va ajunge pana acolo incat o problema a retelei va aparea
ca un punct rosu pe ecranul unui computer. De asemenea,
am Tnceput si achizitionarea de echipamente ultramoderne
de perforare pe conducte n presiune, care vor permite
efectuarea de lucrari fara sistarea furnizarii gazului natural
la consumatorii din zona vizata. m
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Vantiajui cnent,
I |

a r e a Itate text FLORINA PINZARU SI CRISTINA GALALAE foto iSTOCK
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Avantaj client: o expresie des intalnita
in reclame, aproape atat de frecvent,
incat pare goala de continut. Totusi,
ea poate fi o realitate incontestabila
atunci cand serviciile propuse

de companii intalnesc asteptarile
consumatorilor.

rincipalele nevoi ale

clientilor din lumea energiei,

conform studiilor Distrigaz

Sud, tin de furnizarea

fara intreruperi a gazului

si a curentului electric,

la parametrii de calitate
potriviti. n categoria asteptarilor intra
informarea despre noutatile tehnice si
legislative, solutiile de economie a energiei
pentru cresterea productivitatii si scaderea
costurilor, dar si serviciile de facilitare
a experientei de consum. Cum poate o
companie, in general (si una de energie,
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n special), sd Tsi construiasca activitatile
comerciale in vederea atingerii unui
veritabil avantaj client?

Fireste, prima conditie este cercetarea
continua a evolutiei propriilor clienti
si intelegerea gradului de evolutie a
sectoarelor de activitate ale acestora.
A doua conditie este data de auto-
perfectionare, prin studiu constant al
noutatilor comerciale si tehnologice din
industria energetica, prin invatarea de
bune practici de la alte companii si prin
intelegerea miscarilor de pe alte piete. Prin
indeplinirea celor doua conditii, carora le
addaugam entuziasm si munca in echipa, se
pot crea oferte personalizate, conforme cu
nevoile si asteptérile partenerilor.

Un context in schimbare

in ceea ce priveste piata gazelor naturale,
este cunoscut faptul ca ele reprezinta o
resursa tot mai rara, cu un pret constant
crescator pe plan mondial, facand

obiectul unei cereri tot mai ample. Desi
suntem, legislativ vorbind, in situatie

de liberalizare si de intensificare a
concurentei, consumatorii exprima
constant trei aspecte care 1i intereseaza
in mod particular: fiabilitatea furnizarii; un
raport corect riscuri - pret; proximitate

si intelegere. Altfel spus, Tn noul context
energetic, companiile care au capacitatea
de a oferi contracte pe termen lung,
siguranta si apropiere fatd de nevoile si

impér;irea pe industrii a marilor conturi -
clientii de energie la nivel european pentru
compania GDF-SUEZ

‘ INDUSTRIE PROCENT

Industria hartiei 13%

‘ Industria chimica

Industria de sticla, ipsos si ciment 17%

‘ Industria de automobile

Industria alimentara 16%

Industria metalurgica 10%

Sursa: Distrigaz Sud, parte a Grup GDF-SUEZ




Avand clienti din cele mai diferite industrii, firmele din
domeniul energiei trebuie sa aiba echipe de marketing
capabile sa inteleaga evolutiile fiecarei piete.

realitatea clientului pot cu adevarat sa
faca diferenta. Un efort coerent in acest
sens duce Tnsa la oferte individualizate in
termeni de solutii tehnologice, de conditii
de plata si de relationare. Este, insg,

o conditie indispensabild pentru buna
derulare a activitatii si pentru atingerea a
ceea ce numim ,avantaj client”.

»Clientul nostru este departe de fi un
simplu consumator. Abordarea de tip mass
market nu mai este potrivita in anul 2008,
cu atat mai putin Tn cazul furnizorilor de
utilitati. Pentru fiecare segment céruia ne
adresam, dezvoltam produse si servicii
specifice”, declara Laurentiu Musat,
Director Clienti Rezidentiali si Business
Distrigaz Sud.

Avantaj client pentru intreprinzatori
Dacé aveti o afacere care utilizeaza gazele
naturale pentru incélzire in suprafete

mici si medii (cabinete de consultanta,
saloane de coafura etc.), la Distrigaz Sud
va propunem solutii adaptate nevoilor

dvs. Fie ca aveti o afacere la inceput de
drum sau in plina dezvoltare, la noi gasiti
oferte adaptate de folosire eficienta a
gazelor naturale. Toate informatiile de care
aveti nevoie in calitate de client Distrigaz
Sud sunt in Agentia online, un spatiu
prietenos, cu multiple facilitati: vizualizare
si plata online a facturii, alte mijloace de
plata, documentele necesare, sfaturi de
siguranta si pentru economie de energie...
Daca va intereseazd mai multe detalii
despre cum puteti beneficia de pachete
complete de Tncalzire pentru sediile

dvs., va propunem ExpertGaz: firme de
incredere selectionate cu grija de Distrigaz
Sud, echipamente si solutii eficiente,
finantare, consultanta si lucrari de calitate.

Avantaj client pentru firme medii

si mari companii

Pentru institutiile care activeaza in
industrie, domeniul serviciilor, Tn
administratia publica etc., iar consumul
anual de gaze naturale este intre 12401 si
1.240.000 metri cubi de gaz, Distrigaz Sud
ainfiintat o structura dedicata: Directia
Middle Market. Alaturi de oferte speciale,
echipa noastra propune acestor clienti

un call center dedicat. Scopul sau este

acela de a oferi suport telefonic clientilor,
indiferent de informatiile solicitate:
valoare facturd, termen de facturare,
factura pierduta, factura gresit intocmita,
penalitati de intarziere, copie factura/
contract, date despre bancile la care se
pot achita factura, istoric de consum,
modificare date etc. Mai mult, Distrigaz
Sud este aproape de clientii sai prin
echipa de Consilieri Comerciali Regionali
din urmatoarele orase: Bucuresti, Brasov,
Craiova, Galati, Pitesti, Ploiesti si Valcea.
Pentru companiile care au un consum
anual mai mare de 1.240.000 metri cubi
de gaze naturale, Distrigaz Sud propune
servicii individualizate prin intermediul Key
Account-ilor din Directia Mari Clienti. Cu
experientd si calificare relevante, echipa
noastra are o abordare personalizata,
fiind continuu n dialog cu clientii, pentru
servicii tot mai bune si promovarea celor
mai eficiente solutii profesionale, precum
auditul energetic, cogenerarea sau
climatizarea pe baza de gaze naturale.

»Cand ne adresam clientilor casnici,
avem in vedere grupuri demografice mari,
catre care putem comunica prin mass
media sau prin consilierii din casieriile
noastre. Atunci cand e vorba Tnsad despre
marketing industrial, business-to-business,
procesul de negociere dintre cumparator
si vanzator are valente mult mai personale.
De aceea, relatia dintre Key Account-ii
Distrigaz Sud si marile companii este una
fundamentata pe valori comune, cum este
profesionalismul”, afirma Adina Susanu,
director Mari Clienti, la finalul unui an
plin de evenimente importante pentru
structura pe care o conduce, precum
lansarea Conferintelor Distrigaz Sud
pentru clienti.

Client - furnizor, o relatie bilaterala
Avantajul client nu este, deci, o vorba
goald. Devine o realitate ori de cate

ori partenerii de afaceri colaboreaza in
vederea atingerii obiectivelor comune.
Atunci cand, prin serviciile noastre, clientii
Distrigaz Sud devin mai eficienti, suntem si
noi mai eficienti. lar productivitatea duce
la rezultate mai bune, la profitabilitate si
la satisfactia lucrului bine facut. De aceea,
incercam sa fim in fiecare zi mai buni. m

Relatia companie -
client:
urmatorul pas

Cifra de afaceri, cota de
piata si satisfactia clientilor
sunt unele dintre cele mai
importante elemente pen-
tru orice companie. Clientii
au nsa nevoi din ce in ce
mai mari, sunt tot mai sofis-
ticati in procesul de achizi-
tie, deci de alegere a furni-
zorului. intrun asemenea
context, s-a facut simtita
nevoia unei abordari de tip
Key Account Management
si in cadrul Distrigaz Sud.
Importanta acestei abordari
devine cu atat mai pregnan-
ta, cu cat nevoile clientilor
sunt mai degraba globale
si acopera tot mai multe
arii de activitate. Pentru a
construi relatii pe termen
lung, o intelegere completa
si deplina a intregii afaceri
a clientului este absolut
necesara. Scopul unei ase-
menea abordari este de a
dezvolta relatia companie -
client intr-un mod ce aduce
beneficii comune, dar si de
a transforma furnizorul de
energie intr-un partener de
incredere, intr-un ,sfatuitor”
pertinent. Aceasta se poate
traduce prin satisfactie, efi-
cienta, calitate, responsabi-
litate, care pot fi sinonime
cu increderea clientului in
noi. Pentru obtinerea dezi-
deratelor de mai sus, la Dis-
trigaz Sud incercam sa fim
in fiecare zi mai buni. B

Adina Susanu

Director Mari Clienti
DISTRIGAZ SUD
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1943

Anul bombardamentului
aliat de la Ploiesti

Industria petroliera de Ia Ploiesti reprezenta motorul” armatel germane
mecdanizate care lupta pe frontul de est. Anglo-americani au vrut sd
distruga rafinariile tocmai pentru a lipsi bindatele

de ani. Atatia s-au Tmplinit
anul acesta de la marile
bombardamente aliate de la
Ploiesti din cel de-Al Doilea
Razboi Mondial, operatiune
ramasa in istorie drept una
dintre cele mai indraznete si
riscante de pe tot teatrul de luptad european. La acea data,
rafindriile aflate la 60 de km de Bucuresti reprezentau

0 sursa majora de alimentare cu carburanti a armatei
mecanizate germane cu care trupele roméane erau aliate.
Raidul americanilor asupra rafinariilor de la Ploiesti, Brazi
si Campina avea drept scop tocmai distrugerea acestei
surse de aprovizionare cu petrol. La 1 august 1943 a

fost declansatd operatiunea ,Valul nimicitor”. Punctul de
plecare a avioanelor a fost stabilit la Bengaz, in Libia. Cu
toate ca operatiunea era considerata top secret, germanii
au reusit sa afle de declansarea ei prin intermediul unui
post instalat langa Atena. Pilotii au fost selectati numai
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celur de-al lHea Reich de carburantl.
text FLORIN COJOCARU

dintre cei cu o vasta experienta de zbor (minimum 200
de ore) si supusi unei pregatiri tehnice, tactice si psiholo-
gice complexe. Planificatorii militari englezi si americani
au sperat ca prin acest atac de proportii sa fie definitiv
compromisa productia petrolierd a Romaniei. Avioanele
Armatei a 9-a Aeriene Americane, initial 178 aparate
B-24 Liberator, au zburat din Bengazi pe traseul Insula
Corfu Est lacul Prepa (100 km NV de Sofia) - Bistret (pe
Dunare) - Piatra Olt - Gaiesti, atingand Ploiestiul in jurul
orei 14. Au fost atacate rafindriile Columbia, Orion, Vega,
Astra Romana, Creditul Minier, Steaua Romana, Atelierul
Central Astra, Uzina electrica si Concordia Floresti. Pre-
venita fiind, apararea antiaeriand roména a avut o riposta
prompta si eficace. Printr-o combinatie de foc de artilerie
usoara si atac al aviatiei, romanii si germanii au reusit sa
limiteze bombardamentul aliat la doar 60 de minute. La
ora 16.00, ultimele avioane americane pardseau Romania
»intr-o veritabild debandadd, multe fiind fara munitii, cu
mitraliorii ucisi sau raniti” (/storia artileriei si rachetelor



antiaeriene roméne - n.r.). Aviatia
americana a pierdut in total 54 de
avioane, dintre care 36 in Romania,
celelalte prabusindu-se in drum
spre Libia. O parte au fost nevoite
sa aterizeze fortat pe aerodromuri
din Turcia, Malta ori Cipru. Numai
80 de avioane au aterizat intacte la
Bengazi. Aliatii au pierdut 350 de
oameni - 240 de morti si raniti si
110 prizonieri. De partea romano-
germand, bilantul a aratat sapte
avioane pierdute si 15 militari
morti. Au murit si 80 de civili.
Avariile suferite de rafinarii au fost
Tn cea mai mare parte remediate

intr-o lund. Conform studiului facut
de specialisti militari romani dupa
interogarea prizonierilor si cerce-
tarea documentelor armamentului
si avioanelor capturate, ,pregati-
rea actiunii de bombardament a
zonei petrolifere roméne nu poate
suferi nicio critica”, dar ,,rezultatul
bombardamentului nu a fost cel
scontat, cdci industria petroliera
romaneasca functioneaza aproape
cu acelasi randament”. De fapt,
capacitatea totald a rafinariilor
ploiestene a scazut de la 1.500 de
vagoane/zi la 1.300 vagoane/zi
petrol brut. m

MICA ENCICLOPEDIE ENERGETICA

Rafinaria Astra-Roménd, distrusa de
bombardament. Fotografie oferita de
Muzeul Petrolului, din Ploiesti

Pozitie de top

fnainte de inceperea celui de-Al Doilea
Razboi Mondial, doar doua tari din
lume se puteau mandri cu o productie
de titei mai mare ca a Romaniei:
Statele Unite ale Americii si Mexicul.
fn 1939, extractia de titei ajunsese

la 6.594.000 tone, iar productia
rafinariilor, 1a 1.524.000 tone de
benzina, 858.000 tone motorina,
2186.000 tone pacura si 1141.000
tone produse petroliere. Cele mai
puternice societati petroliere erau
Steaua Romang, Societatea Romano-
Americang, Vega, Concordia si Creditul
Minier. in acelasi timp, industria
gaziera extragea circa 3 miliarde de
metri cubi de gaze anual.

Moare parintele
radioului

Nasterea
bombei atomice

Experimentul
Philadelphia

Punctul de cotitura
al razboiului

La 7 ianuarie 1943 moare,

la varsta de 86 de ani, la New
York, Nikola Tesla, cel care

a pus bazele sistemelor de
curent alternativ care au dus
la a doua revolutie industriala
a omenirii. Tesla este cunoscut
si pentru studiile sale privind
transmisia undelor radio, iar
istoricii americani sunt de parere
ca a transmis si receptionat
un semnal radio cu cativa ani
naintea lui Marconi. Tesla

si-a mai adus contributia si la
dezvoltarea stiintei roboticii si
a cercetat fenomenul inductiei
magnetice. l

Primele incercdri de dezvoltare
a bombei atomice erau facute in
laboratoarele de la Los Alamos,
SUA, unde se ducea o munca
febrild pentru descoperirea se-
cretelor atomului care sa fie con-
vertite intr-o arma. Proprietatile
uraniului erau destul de bine
cunoscute, iar cunostintele de-
spre fisiune erau doar teoretice.
in paralel se incerca fabricarea
unei arme infinit mai puternice
- bomba cu hidrogen, care ar

fi urmat sa foloseasca energia
termonucleara. Doi ani mai
tarziu, bomba atomicd a si fost
folositd. M

Unul dintre cele mai misterioase
si dezbatute probleme ale
istoriei contemporane. Tn 1943,
distrugatorul USS Eldridge al
marinei americane a disparut
timp de patru ore din portul
Philadelphia. Potrivit unor
marturii din acea vreme, acesta
a reaparut n portul Norfolk,
situat la 600 km depdrtare,
pentru ca apoi sd se
rematerializeze in locul initial.
Majoritatea marinarilor erau

fie morti, fie cu mintile ratacite.
Guvernul american a negat
intotdeauna ca dematerializarea
navei a fost un fapt real. B

in primele luni ale anului 1943,
sovieticii au lansat, la Stalin-
grad, o contraofensiva majora
impotriva trupelor germane
invadatoare, care nu s-a oprit
péana la Berlin. Batalia de langa
orasul rusesc este considerata
cea mai mare si mai sangeroasd
din toate timpurile, cu circa trei
milioane de morti de ambele
tabere. Totodata, este si punctul
de cotitura al celui de-Al Doilea
Razboi Mondial, de la care ger-
manii au trecut de la 0 armata
care ataca la una in defensiva.
Aproximativ 200.000 de romani
au murit la Stalingrad. B
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Majoritatea cladirilor
din Romania au
pierderi mari de
energie. Majoritatea
proprietarilor
platesc facturi

mari la intretinere,
gaze si electricitate
tocmai pentru

ca imobilele sunt
puternic energofage.
Exista insa solutii

de a eficientiza
consumurile de
energie prin investitii
in echipamente daca
se cunosc punctele
nevralgice din punct
de vedere energetic
ale cladirii.

Pasii
de urmat
pentru

a obtine

diploma

de auditgr
energetic




1, 2, 3. AlIR organizeaza de 3 ani cursuri de pregdtire pentru
meseria de auditor energetic, timp in care peste 400 de
absolventi au obtinut atestatul 0O

Corneliu P. Nicolescu
Auditor energetic atestat,
absolvent al cursului AlIR

@)

£ :I ,,

Orice inginer ar trebui
sa absolve acest curs.
Fara el nu se poate.

Ca urmare a examenului luat,
mi s-a deschis o0 noua poarta.

xpertul care identificd si propune solutii de ameliorare
a problemelor energetice ale cladirii este auditorul
energetic. Meseria pare de viitor, mai ales ca este
foarte bine platita si, cel mai probabil, va fi si mai bine
odatd cu anul 2010, cand orice clddire sau parte de
cladire rezidentiala care se va cumpara, se va vinde
sau se va inchiria va trebui sa detina un certificat
energetic. Care se va realiza Tn urma auditului energetic.
Diploma de expert in audit energetic se primeste in urma
absolvirii unor cursuri de profil. Un astfel de curs este organizat
de Asociatia Inginerilor de Instalatii din Roménia (AlIR) - Filiala
Bucuresti de trei ori pe an si dureaza doud saptamani. Apoi se
sustine un examen organizat de Ministerul Dezvoltérii, Lucrérilor
Publice si Locuintelor (MDLPL), iar cei care il trec obtin o diploma
de auditor energetic atestat, care le da dreptul de a profesa.
Pentru a urma acest curs, un specialist trebuie sa indeplineasca
una dintre urmatoarele conditii:
«vechime minimd in meserie de 6 ani pentru gradul Il sau 8-10
ani pentru gradul |
« sa fie inginer de instalatii, absolvent al unei facultati de instalatii
pentru constructii
« s& fie inginer constructor, absolvent al unei facultati de
constructii
« sa fie arhitect, absolvent al unui institut de arhitecturd sau al
unei facultati de constructii si arhitectura sau sé fie inginer mecanic
sau energetic, absolvent al unei facultati de mecanica sau energe-
tica.
La inscrierea la curs solicitantii trebuie sa prezinte: o cerere

tip, pe care o vor primi la secretariatul cursului, Curriculum Vitae,
diploma de licenta (copie), BI/Cl (copie), 2 fotografii tip diploma
sau pasaport, precum si chitanta sau ordinul de plata care sa
ateste achitarea cursului. Pregatirea se realizeaza In douad etape.

Tn prima s&ptdmané - program intens teoretic (5 zile a cate 8 ore),
urméand ca in a doua saptamana sa se faca aplicatii practice (5

zile a cate 7-8 ore). Costul total al cursului este de 1.500 lei fara
TVA, dar se poate opta si doar pentru modulul aplicatii pentru
1.000 lei fara TVA. Absolventii cursului primesc un CD cu prezen-
tarile conferentiarilor si documentatie privind intocmirea auditu-

lui energetic, un manual de auditare energetica si un atestat de
absolvire eliberat de catre AlIR, care permite depunerea la MDLPL
a dosarului In vederea sustinerii examenului de auditor energetic

n constructii si/sau instalatii. Sansele de a promova examenul
sunt foarte mari pentru cei care au urmat cursurile AlIR, potrivit lui
Cristian Lungu, vicepresedintele Asociatiei. ,Pana in prezent au fost
pregatiti in cadrul acestui curs peste 400 de specialisti din diverse
domenii (ingineri constructori, instalatori, arhitecti, energeticieni,
mecanici), cea mai mare parte dintre cei care au sustinut examenul
de la MDLPL devenind experti auditori atestati”, spune acesta. B
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Masinile viitorului sunt
electrice sau pe gaze naturale

text FLORIN COJOCARU foto ISTOCK, GULIVER

-

Vazute de unii drept viitorul industriei
auto mondiale si solutia pentru o lume
mai putin poluata iar de altii doar niste
mijloace de transport scumpe si cu
autonomie limitata, masinile cu propul-
sie duala, carburant clasic plus altceva
care poate fi energie electrica, etanol
ori hidrogen, castiga tot mai mult teren.
Destul de normal in conditiile in care pe-
trolul atinge, an de an, noi maxime, iar
incalzirea climei este deja o realitate.

a o receptie cu scop carita-
bil gazduita, la Hollywood, de
Tom Hanks si la care a luat
cuvantul si fostul presedinte
Bill Clinton, paparazzii s-au in-
ghesuit sa fotografieze pleiada
de vedete, hainele si masinile
lor. Unul cate unul, Cameron Diaz, Leonar-
do DiCaprio, Carole King, Billy Joel, David
Duchovny, Patricia Arquette sau Jackson
Browne au pasit pe covorul rosu, dupa ce
au incredintat cheile masinii valetului stilat
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Barrack Obama

Pesedintele
ales al SUA

insarcinat cu parcarea. Acesta a fost socat
atunci cand n loc de Ferarri, Bentley si Ja-
guar, pe care obisnuia sa le duca la garaj,
s-a trezit ca toate aceste vedete venisera cu
cate un Prius. O masind micuta de nici 1,2
tone dupa care nu intorci capul pe strada.
Un hibrid, cu un consum de circa 3 litri la
suta de km si cu emisii poluante reduse la
jumatate, care reprezinta noua moda in Ce-
tatea Filmului si in America. Pentru c3, asa
cum remarca ,,Washington Post”, nu spiritul
civic le-a determinat pe staruri sa-si faca o
astfel de aparitie, ci faptul ca e ,trendy” sa
sustii lupta impotriva incélzirii globale.
Peste toate acestea insa, Hollywood a
dat un semnal extrem de puternic in toata
lumea, pentru ca, nu-i asa, nu-i putin lucru
sa te plimbi cu aceeasi masina cu care se
plimba starul din ,Titanic” ori Jay Leno.
Si, astfel, trendul deja instaurat odata cu
scumpirea carburantilor a devenit o moda,
iar vanzarile au explodat. Urmarea a fost
ca a devenit un dezavantaj major pentru
gigantii auto din intreaga lume s& nu aiba



GAZUL NATURAL —
SOLUTIA POTRIVITA PENTRU
AUTOVEHICULELE UTILITARE

|
M Tn timp ce masinile hibrid devin o moda,
exista o alta categorie de autoturisme eco

mai practice, desi nu tot atat de popularizate.
Autovehiculele care folosesc gaz natural
pentru propulsie (NGV) se gasesc deja in multe
tari ale lumii, incorporate in randul flotelor

de vehicule utilitare, precum autoturisme

de marfa, taxiuri, autobuze. Sau, pur si simplu,
pentru folosul personal.

M Exista peste cinci milioane de astfel de auto-

turisme in intreaga lume, iar cresterea pretului
carburantilor conventionali nu face decat

sa le inmulteasca numarul.

Aceasta deoarece un litru de combustibil
pentru astfel de autovehicule poate costa
péna la o treime din pretul unuia de benzina,

M Guvernul francez a mers pana la a acorda

ca aproape 3.000 de autobuze sa foloseasca

iar emisiile de noxe sunt cu 75% mai mici,

facilitati fiscale celor care se hotarasc sa

gaz natural, iar numarul taxiurilor si masinilor

potrivit expertilor auto.

achizitioneze un NGV, ceea ce a dus la situatia

personale sa se ridice la zeci de mii.

cel putin un model hibrid in catalog sau
macar sa nu lucreze la constructia unuia.
Totusi, ce Tnseamnd in industria auto un
hibrid? Tn dictionar il gasim definit ca fiind
»-acea masina care functioneazd prin in-
termediul a doud sau mai multe surse de
combustibil”. Tn majoritatea cazurilor avem
de-a face cu doud surse: carburanti clasici
si energie electrica, dar existd si varian-
ta carburant clasic si etanol sau hidrogen.
Care este marele avantaj al unui astfel de
autovehicul? Un motor hibrid 1i impune
masinii un consum foarte mic de combus-
tibil, care-ti permite s& faci economii seri-
oase atunci cand faci plinul. De ce? Intregul
sistem de functionare este gandit astfel in-

P 3% din masnile lurmi

P S0% - procentul

P A 0tr/100 km -

céat, atunci cand masina merge cu o viteza
constantd sau sta, dar cu motorul turat,
motorul pe benzina se opreste automat iar
cel electric intra in functiune. Astfel, consu-
mul de combustibili fosili este redus, spun
producatorii, la aproape jumatate, ceea ce
implica si Tnjumatatirea emisiilor de CO,,
potrivit www.hybridcar.com.

Ca de fiecare datd n ultimele decenii,
n industria auto primii care au percutat la
ideea de nou, cum a fost conceptul hibrid,
au fost japonezii. Desi conceptul nu era ino-
vativ - prima masina hibrid fiind construita
n 1928 de Ferdinand Porsche -, modelul
actual a fost impus pe piata de inginerii din
Tara Soarelui Rasare. Toyota Prius s-a lansat
in 1997, iar pana in prezent a devenit unul
dintre cele mai cunoscute branduri mondia-
le. De altfel, detine recordul mondial la véan-
zari pentru un autovehicul hibrid - peste 1
milion de unitati in toata lumea, dintre care
mai mult de jumatate in America, tara SUV-
urilor si a camionetelor care consuma peste
30 de litri/100 km. Honda Insight este pe
locul doi ca vanzari, iar odata cu Lexus 460

h, motorul hibrid a intrat si pe segmentul de
lux. Americanii au realizat chiar si un SUV hi-
brid - Ford Escape -, dar sunt inca departe
fata de japonezi, desi stau mult mai bine la
achizitii ca europenii. Doar germanii Volswa-
gen, Mercedes, BMW au in portofoliu modele
hibride, iar vanzarile de pe vechiul continent
nu sunt nici la jumatatea celor americane.
Viitorul modelelor hibride suna, bine. Desi
reprezintd, deocamdatd, numai 3% din to-
talul vanzarilor la nivel mondial, avansul se
numara, an de an, cu doua cifre. Cresterea
pretului carburantilor actioneaza ca un cata-
lizator pentru investitiile marilor producétori
auto pe acest segment, iar cresterea veni-
turilor populatiei la nivel global nu va face
decét sa diminueze principalul dezavantaj al
hibrizilor: pretul destul de mare, inca.

Sipentru ca, din ce n ce mai mult, s& con-
duci un SUV energofag incepe sd nu mai fie
o fita, trebuie sa luam de bund afirmatia lui
Rob Reiner, producator de filme, care afirma
sigur pe el: ,,Nu vad niciun motiv pentru care
fiecare masina, fiecare SUV sa n-aiba motor
hibrid”. m



PENTRU COMUNITATE

Drumul catre performanta

Interviu de FLORIN COJOCARU foto ARHIVA PERSONALA A SORANEI CARSTEA

a patru
ani, Sorana Carstea
urmarea la televizor
meciurile lui Steffi Graf
si isi dorea ca, intr-0
buni zi, s ajungd Ia fel
ca ea. Atunci, parintii
au dus-o pe terenul de
antrenament si i-au pus
o racheta in mana. Dupa
14 ani de munca asidué a
castigat primul turneu la
profesionisti si nu vrea
sd se opreasca aici. Si-ar

dori ca multi dintre copiii
care o vad jucand sa-i
urmeze exemplul si sa se
apuce, la randul lor, de
sport.

Sorana Carstea
Jucatoare
profesionista
de tenis

OXYGEN - PUBLICATIE DISTRIGAZ SUD - NR. 2 IARNA 2008,/2009

Cand ai tinut prima data o racheta de
tenis in mana si ce sentiment ai avut
atunci?
S c Am inceput tenisul la 4 ani

w @l m datoritéd parintilor mei, care au
considerat ca acesta este sportul ide-
al pentru fata lor. La vremea aceea se
difuzau la televizor foarte multe meciuri
cu Steffi Graf si cred cd lucrul acesta m-a
ambitionat si motivat sa vreau s& ajung ca
ea Intr-o zi. Din primul moment in care am
pasit pe terenul de tenis, m-am ndragostit
de acest sport si am stiut ca imi va aduce
foarte multe bucurii.

Ce ainsemnat pentru tine castigarea
primului turneu la profesionisti?
s c Primul turneu nu se uita nicio-
n@llw datd, chiar daca este n circuitul
WTA (profesionist), la juniori sau la copii
sub 10 ani. In septembrie am castigat
primul turneu WTA din cariera. Normal
ca am fost bucuroasd si fericita, mai ales
pentru ca aceasta performanta nu se mai
realizase de 10 ani de catre o roméanca.
Acum sunt sigura ca vor urma mult mai
multe, pentru cd am doar 18 ani si stiu ca
am multe resurse pe care inca nu le-am va-
lorificat. Tns& imi amintesc cu foarte mare
placere si de primul turneu castigat la
8 ani, la Focsani, cand am jucat la catego-
ria 10 ani.

Ce inseamna pentru un sportiv ca tine
sprijinul unei companii importante cum
e Distrigaz Sud? Crezi ca ai fi ajuns aici
fara un asemenea sprijin?
s c Tn primul rand, ma bucur pentru
n@llm ca fac parte dintr-o asemenea
echipd si o companie deosebita cum este
Distrigaz Sud si sper sa continudm colabo-
rarea incd multd vreme de acum fnainte. Tn
al doilea rand, sunt fericita ca
0 asemenea companie si-a indreptat
atentia catre sport si, mai ales, catre tenis.
Din punctul meu de vedere, incerc, la fie-
care meci, sa dau 100% din tot ce am mai
bun in teren.

Crezi ca sportul reprezinta
0 preocupare serioasa pentru copiii
romani din ziua de azi? S-ar putea face
mai mult pentru ca ei sa apuce pe acest
drum?
s c ntotdeauna am fost de parere ca
=m&llm se poate face mult mai mult pen-
tru sport si ca se poate investi mai mult.
Din punctul meu de vedere, mi-as dori s&
vad copiii Tn numar cat mai mare pe tere-
nurile de tenis sau pe stadioane si as face
orice pentru asta. Nu toata lumea poate
sa faca performanta, insa toata lumea ar
trebui sd faca sport, in primul rand pentru
sdnatate. Au venit copii la mine sa-mi spu-
na ca s-au apucat de tenis dupa ce m-au
vazut jucénd si va spun sincer ca nu exista
satisfactie mai mare ca aceasta. Asa cum
eu m-am apucat de tenis datorita lui Steffi
Graf, Tmi doresc ca si alti copilasi sa se
apuce de tenis datoritd mie. lar atunci intr-
adevar esti Implinit sufleteste ca sportiv.

Daca ar fi sa mai ai o data 5 ani,

ai alege acelasi drum?

s Daca méine as avea 5 ani,
=@l a5 parcurge acelasi drum cu

inima deschisa, dar poate ca as merge

mai repede, pentru ca as avea mai multd

experienta. lubesc tot ce fac Tn momentul

de fata, lucru ce ma face sa-mi doresc din

ce in ce mai mult chiar daca as mai lua-o

inca de 100 de ori de la inceput.

Cat e talent si cat antrenament
in acest sport?
s c n primul rand, trebuie

n@llm s3-ti faca placere sa vii pe terenul
de tenis, acesta este esentialul.
Apoi normal cé iti trebuie si putin talent.
Tnsa in ziua de azi nu mai reprezint4 atat
de mult, pentru ca totul a evoluat, este
mult mai mult volum de munca si mult
mai complex. Depinde de sportiv si este
greu sa spui exact. Dar cred ca imbinate
aceste doua lucruri, realizate cu maxim de
potential, te pot duce sus de tot, in varful
piramidei. m
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Distrigaz Sud inoveaza continuu...

Atenta la nevoile de confort si economie de energie ale clientilor, compania Distrigaz Sud
a initiat ExpertGaz, prima retea profesionista de parteneri instalatori din Romania.
Aceasta reuneste 60 de firme din tot sudul tarii, atent selectionate pe baza unor principii
clare de profesionalism si calitate in servicii.

De ce sa alegi ExpertGaz ?

Prin ExpertGaz, poti beneficia de confortul oferit de gazele naturale, cu un efort minim:
expertii te vor consilia pentru debransare (daca este cazul), cu privire la documentatiile
necesare, te vor ajuta sa obtii finantare, vor fi alaturi de tine de-a lungul intregului proces.

Astfel, trebuie sa faci doar un drum, la oricare dintre partenerii din reteaua ExpertGaz,
pentru a obtine pachetul complet de incalzire.

ExpertGaz pe scurt:
@ instalatori foarte buni, de incredere si renumiti;
@ oferte adaptate de finantare;
@ solutii potrivite de incalzire pe baza de gaze naturale;
@ economie de timp prin asigurarea de lucrari de calitate si rapide.

Reteaua partenerilor de incredere

0 marca Distrigaz Sud



ExpertGaz iti ofera acum...

Centrale termice recomandate de specialisti. O propunere Distrigaz Sud

Pentru un confort sporit al clientilor, Distrigaz Sud a semnat, in iunie 2008, un acord de
parteneriat cu Baxi si Radiant, primul de profil de pe piata din Romania.

Astfel, Expert Gaz propune patru modele de centrale termice competitive, de calitate,
adaptate pietei romanesti. Acestea sunt comercializate sub marca ExpertGaz, de
partenerii din Retea, alaturi de toate serviciile de montare si punere in functiune aferente.

Centralele ExpertGaz inseamna:

@ consiliere siinstalare profesioniste la pachet;

@ cele mai mici preturi de pe piata*;

@ posibilitate de finantare prin credit;

@ economie de energie prin modelele in condensare.

* Comparativ cu aceeasi marca si acelasi model la alti distribuitori.

%Expert

Reteaua partenerilor de incredere

b

www.expertgaz.ro

www.distrigazsud.ro
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PUNCT DE VEDERE

More Than Energy

Mai mult decét energie

Energiani se pare fireasca. Avem nevoie de eain
fecare dintre actiunile noastre cotdiene, indife-

i sau ¢ ne géndim la soluti
rentabie de . In contextul cresterii conti
e a prefulu energie,pe fundalul unei cerers tot
‘mai diversificate, randamentul devine prioritate in
acest domeniu. Astfel, companille de energie au ca

im deziderat atingen

We take energy for granted. We need it

every day, in everything we do, whether we
are individuals, or businesses searching for
profitable production solutions. Given the
continuous increase of the energy price and
the ever diversifying demand, profitability
continues to be the top priority in the field.
Energy companies therefor have efficiency as
their main target. The second issue of Oxygen
magazine is dedicated to efficiency, as was
the first Distrigaz Sud Conference organized
for business clients, which took place on

asteptirie clentior.

November 20™, in Bucharest. | invite you to
read the pullout dedicated to the subject

of cogeneration. It also contains useful
information on natural gas climatisation. We
also present the new customer offers from
ExpertGaz, as well as the investments being
made in the modernization of Distrigaz Sud
Retele. As efficiency also means focusing on
the future, we have not forgotten to include
international news and views that concentrate
on ,green development”.

Enjoy reading!

The Romanian Energy
Industry Turns
to The Hague with Hope

Next spring the International Court in The Hague will
issue a decision in the case taken by the Romanian
Government against Ukraine over the territory of
Snake Island. The future of the entire oil and gas indus-
try may depend on this decision. The 100 billion cubic
meters of gas and 10 million tonnes of crude oil which
are thought to be located beneath the Black Sea, once

exploited, would help Romania decrease its reliance
on energy imports from Russia. There can be no talk of
energy independence, though. The main winner would
be the Romanian exchequer (through collected taxes)
and Romanian consumers, but also it would keep
local companies busy for many years to come. Hopes
are high as Romania made a very good statement in
court, praised indeed by the Ukrainian side, and the
EU would good reason to be in favor of our country,
O as a victory would bring more hydrocarbon reserves
onto the European map of resources. “The EU needs
its own oil reserves. Every energetic resource is
welcome”, states Carol Popa, Economic Analyst.

TOP

Industria energetica romaneasca

STOIIY se uita cu sperantd catre Haga

35 Botnita pe gura
cuptorului energofag

P

Cutting the Consumption
of Furnaces

When IMGB was taken over in 2006, the new major shareholder, of Korean origin,
committed to make investments exceeding 100 million Euro. Doosan Heavy In-
dustries is among the largest heavy industry companies and a world leader in the
manufacturer of water desalinization installations. In 2007 Doosan invested 20
million Euro in IMGB. In 2008 the investment budget amounts to 40 million Euro.
Most of the money will go into plant renovation in order to increase produc-

tion and decrease the energy bill. And because the worst energy eaters are old
furnaces, the Korean owners assigned large sums to making them more efficient.
“The Electrical Steel plant completely replaced the furnace control room and re-
stored to its original parameters the installation designed to adjust the distance
between electrodes in the steel bath. This reduces the duration of the steel pro-
duction cycle, therefore it reduces consumption”, says Costel Cirstea, Manager
of the Energy and Utilities division. Also the renovation of the furnace insulation
is underway, which will again reduce power consumption by 20%.

At the same time the management team wants to build a natural gas thermal
plant, but is also looking into the possibility of establishing of a cogeneration
plant. Whatever it takes to improve efficiency.
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Update

Dan Pantilie has been working at Distrigaz Sud since 1985, apart from
a short break between 2002 and 2004 when he filled the position of
President of National Regulatory Authority of Natural Gas. He is cur-
rently General Manager of Distrigaz Sud Retele. His main objective is to
modernize the network and maintain its security. In order for this objec-
tive to be reached significant investments will be made to purchase up
to date materials and equipment. “We operate today 15,000 km of net-
work, one third of which is made of polyethylene and the rest is steel.
The polyethylene networks were only introduced in Romania after 1998,
while this material and technology had already been widely used in de-
veloped countries for many years. In theory the polyethylene pipes have
a working life of 50 years, compared to the ones made of steel, which
are liable to corrode. In a few years most of the networks we operate
will be made of polyethylene. Our target is to reverse the proportion

of steel to polyethylene from the current values of 65% - 35% to 40% -
60% by 2012-2013”, says Pantilie. Apart form the renovation we shall
also work on extending the current network by 400 km per year, until
2012. We are also working on shortening the waiting time that the new
Distrigaz Sud clients must spend to be connected to the network. The
Manager of Distrigaz Sud Retele believes that in the period to come we
shall witness a change in the consumer’s attitude to using methane gas
simply becaus they will have to learn to cut down on energy consump-
tion. Even if it is just because of the latest price increase.

How to Limit Air
Infiltrations into
the Buildings

Detectarea infiltratiilor
de aer din imobile

W

An insufficiently promoted
method to lower energy bills
by reducing heat loss in the
winter or the loss of coolness
in the summer (around by E
approx. 10 - 20%) is that of
identifying, quantifying and controlling air drafts caused by a building’s imperfections.
There are also situations when warm or cool air infiltrations from outside the building
are caused by a flawed functioning of the building fittings. “Blower-door” systems allow
the isolating and measuring of air drafts into buildings. They are made up of an axial
ventilator with variable rotation, a tarpaulin made of a textile, waterproof material, and
a micro manometer. A blower-door test that indicates a high air infiltration from outside
must be followed up by the identification of the imperfect fittings and their sealing with
suitable materials (silicon, rubber bands etc).

O

GDF-SUEZ,
Global Energy Leader

The merger between Gaz de France and Suez
announces a new leader on the global energy market.
The new group holds solid positions in the field

of natural gas and electricity and has a presence

in 40 countries around the world.

GDF-SUEZ is the largest independent energy pro-
ducer in the world. Reusable energies represent

70% of the group’s energy mix. Their interest in the
field is also demonstrated by the fact that GDF-SUEZ owns 35% of the Suez
Environnement shares, a line of business that concentrates on the distribution
of drinkable water, the collection and purification of waste and industrial water,
waste management etc. GDF-SUEZ is listed on the stock exchange in Brussels,
Luxembourg and Paris. “GDF-SUEZ aspires to redefine the relationship between
man and energy in order to nurture a sustainable development pattern for
tomorrow’s generations”, states Jean-Frangois Cirelli, General Manager of Gaz de
France and Vice President of GDF-SUEZ.

The Cars of The Future Will Run
on Electricity or Natural Gas

Some see this approach as being the future of the automobile industry and
the solution for a less polluted world. Others see it simply as being a more o
expensive and restricted means of transportation. Dual propulsion cars that

use classic fuel plus something else (electrical power, ethanol or hydrogen) are
gaining more ground. It seems to make sense, oil reaches higher and higher

prices every year and global warming is already a reality. Hollywood stars

turned it from a whim into a fashion, when they realized that they could gain a

special credibility amongst fans by taking up the eco trend. Seeing that Leon-

ardo DiCaprio, Cameron Diaz and David Duchovny drove hybrid cars, hundreds

of thousands of people from all over the world wanted to follow their example.

5/
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O
The State Finances Cogeneration Energy
. During the next 13 years cogeneration energy producers will
/ _L_‘\‘_i:ﬁ'- ‘ receive additional help from the state for each MWh delivered to

the system, on top of the market price. The maximum bonus is

Statul subventioneaza granted to the ones using gas from the distribution network. This

energia produs in cogenerare . ) . ]
will be in the amount of 34.15 euro/MWh in the first year and 30.1
euro/MWh in the following years. Both the beneficiaries and the
policies for granting the money will be determined by the National
Energy Regulatory Agency.

“The funding necessary to support the scheme will be gathered
from the monthly cogeneration contribution from all electricity
consumers, as well as from the suppliers that export energy”,
states the Agency document.

The Future - a Cycle

of Cogeneration Montpellier - orasul care a ales
eficienta energetica

The first commercial power plant in the world was

based on cogeneration. Nowadays polygenera-

tive power plants are built, which connect whole

regions. The new wave exponents are the countries

under process of development, which, by applying

this method, “burn” whole stages of development.

Among the fuels used to produce energy are,
depending on the region, natural gas, domestic
waste, coal or sugar cane. The cogeneration system
could also use renewable energy sources to pro-
duce further energy. For example, a new wind park
that is being built in England will use gas turbines
to help it run at maximum capacity when there isn’t
enough wind.

In Africa, just by using sugar cane as raw mate- . .
rial, it is possible to produce as much as 10,000 MOHtDE"IEF - the Clty That Ch Ose
GWh by cogeneration, enough to supply power for E'n ergy EffIC'I en cy
thousands of villages and supply work for tens of

Q thousands of people. A city’s population in the south of France, a City hall determined to say STOP to

wasting energy, an innovative project from he 60’s, local companies interested

to finance it, a local community ready to support it and five power plants around
which the local network of utilities revolve - these are the ingredients of Montpel-
lier’s success. In1961 the local community of Montpellier, together with their
municipal officials, decided that they no longer needed to pay huge electricity
bills and, more than that, they realized they could save money by making their city
energy efficient. They decided to build a number of trigenerative power plants by
way of public-private partnership. This decision was made on the following basis:
1) water being an efficient cooling fluid; 2) the system will decrease the emis-
sions harmful to the atmosphere; 3) the relatively low cost of cogeneration in the
national system.

Almost 50 years after these first steps to establish an energy efficient city were
taken, Montpellier has become a national examle. It is the only city in France to
have developed a full heating and cooling network, supplied by five cogeneration
plants. The clear benefits can be seen in the decrease of energy consumption by
5% during the last 20 years, and a decrease of energy expenses by 10%.
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Cogenerarea,
back in business

A

Cogeneration,
Back in Business

Because it doesn’t need wind, water or sun. Because it is energy
efficient. Because it can be installed wherever there’s a need for
heat and power. Because the state supports it and because there
are many business opportunities in this field. For all these reasons
cogeneration is believed to be the most advantageous means of
power generation. In Romania most of the systems installed in

the 70’s and 80’s to provide heat to the main cities had, as their
source, cogeneration units that used coal, natural gas or crude

oil. By 1990 there were 22 cogeneration plants providing 40% of
the urban demand for heat and power. Nowadays the 20 remain-
ing cogeneration plants provide 16% of what the market demands,
while many apartments have been disconnected from the central
heating network, thus decreasing the demand from the population.
Things are moving in this direction as a result of the country’s eco-
nomic growth, though not very quickly. Since 2005 there haven’t
been so many Greenfield cogeneration projects initiated.

Some companies have made them visible enough for the market
to know about them. The best known where those of multination-
als like Coca-Cola, SAB Miller, Angst or Zentiva, but some belong
to Romanian producers, such as Caroli, Compa Sibiu, Marr Sugar
Bucharest, even such institutions as Politehnica Bucharest. “Two
things make us happy: that there is almost no gas loss and it is far
more profitable than we expected” say Zentiva officials. They state
that, after three years of use, figures look good both in the internal
cost reports - given that the price of consumed energy decreased
by almost 30% - as well as in the social responsibility reports. The
carbon footprint of the company decreased, and the purchased
gas is turned into energy and heat with 95% efficiency. “Need
will teach both the population and investors that cogeneration
production is one of the keys to solving the cost problem, whether
it is heating an apartment or generating power and steam for pro-
duction”, says Dumitru Chisalitd, President of the Association of
Natural Gas Engineers. According to him in the near future a wave
of investors will be interested in cogeneration power production
that would involve the introduction of new energy sources to the
existing plants.

“Cogeneration, :
. Cogenerarea,
One of the Slgns unul dintre semnele ==

de sandtate economicd”

of a Healthy e
Economy”

We have interviewed Mr. Alexandru Sandulescu, as he is the man who knows best
the intentions of the Romanian state regarding the support of cogeneration, as he
is the Director of Energy Policies within the Ministry of Economy and Finance. He
presented these policies to us, as well as the general indications made by the Eu-
ropean Union, but he believes that this energy production system will gain ground
specifically as a result of the development of the Romanian economy. “Cogenera-
tion is acknowledged by the European Union as an efficient method, and the Euro-
pean directive in force (8/2004) requires the member states to use cogeneration
units as much as possible. The EU requires that member states estimate their co-
generation potential: each country must state how much energy they can produce
by cogeneration, and we are in the final stages of preparing this study. Also, the EU
requires the states to financially encourage these investments and makes clear that
the energy produced in this way should be prioritized”, said Sdndulescu. According
to him we are currently witnessing the renovation of former industrial platforms,
they will have to be supplied with power and their owners will prefer to build their
own power plants - and the most efficient are the cogeneration ones. “This comes
to show that cogeneration will grow together with real economic growth, that is
based on production, rather than consumption”, states the quoted official. Also,
another line of development for these cogeneration plants is the creation of joint
ventures between investors and heating plants, which is an ongoing trend.

Resources for Better
Understanding of Cogeneration

Aspoara Euroeand B o
pestry i ¢ oty b Exarge

For deeper understanding of the topic discussed in
these pages, one may study the information available
online via the links below. Cogeneration is a subject of
study for associations and publications in the field and
non-governmental organizations. The European Asso-
ciation for the Promotion of Cogeneration is an NGO
that is arguing for the introduction of cogeneration
systems in as many European countries as possible.
More than 160 energy companies, equipment suppli-
ers, as well as local and state authorities and local as-

sociations in over 30 countries are members. “Biomass” magazine presents articles,
reports and interviews about the various opportunities that biomass has to offer for
generating energy. Successful examples from all around the world are outlined and
illustrated. The National Energy Regulatory Agency is the institution that controls the
Romanian energy market; its mission is to create and apply the regulatory system
necessary for the functioning of the energy sector, the electricity power market, as
well as the thermal energy and natural gas industries. NERA is the place where you
can find all the information on cogeneration and the facilities that may be granted by
the Romanian state to the investors in the field.
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INCARCA-TI BATERIILE!

Energia din cuvinte

Daca ati rasfoit revista Oxygen, o sa fie foarte simplu sa rezolvati
cuvintele incrucisate de mai sus. Dacd raspundeti corect la toate
ntrebarile, pe verticala va aparea numele unui proiect in care
Romania este implicatd si are sustinerea UE si SUA.

1. Cine vorbeste, intr-unul dintre interviurile din revista,
despre modernizarea Distrigaz Sud Retele?

2. Unde se va citi verdictul in procesul Romaniei
cu Ucraina privind Insula Serpilor?

3. Cum se numesc masinile care functioneaza cu doua
tipuri de combustibil?

4. Care este numele vedetei de televiziune care vorbeste,
n paginile revistei, despre curentul ,,Eco” in Romania?

5. Cum se numeste producerea a doua tipuri de energie
dintr-o singura sursa de combustibil?

6. Acceleratorul de particule, pe scurt.

7. Ce oras din Romania a fost bombardat de anglo-ameri-
cani in 1943?

Vedetele isi iau

energia din ciuperci

Mai multe staruri de la
Hollywood precum Kirsten
Dunst, Halle Berry, Madonna

sau Meg Ryan consuma in mod
frecvent o bautura energizanta

care contine, printre altele,

si extract dintr-o specie
chinezeasca de ciuperci,
denumita Kombucha.

in amestec se mai géseste si
infuzie de ceai verde si ceai
negru, iar vedetele sustin

cd acest cocteil este sanatate
curata. Printre beneficiile
potiunii magice se numara
imbunatatirea metabolismului,
arderea grasimilor in exces,
precum si curatarea sangelui
de toxine. De asemenea, ajutd
in tratarea unor boli precum
alcoolismul.

OXYGEN - PUBLICATIE DISTRIGAZ SUD - NR. 2 IARNA 2008,/2009

Satelitul Titan al planetei Saturn
are rezerve de hidrocarburi

de sute de ori mai mari decat
tot petrolul si gazele Pamantului,

potrivit ultimelor date trimise
de sonda spatiala Cassini.

Pe Titan ploud cu hidrocarburi
care se acumuleaza in depozite
gigantice sub forma de lacuri
si dune. Totusi, exploatarea
acestora nu este de domeniul

prezentului, avand in vedere
distanta pana la Saturn, climatul
foarte neprietenos al satelitului
si inexistenta solutiilor tehnice
de transport al hidrocarburilor
prin spatiu.

Specialistii de la NASA au
estimat cd numai cateva lacuri
de metan de pe Titan ar fi
suficiente pentru a incélzi SUA
timp de mai multe sute de ani.



Avanta client!

DISTRIGAZ SUD
GOF S\CZ

Printre beneficiile pe care le au clientii
Distrigaz Sud se numara:

O Reteaua moderna. Mentinandu-ne infrastructura in cele mai
bune conditii, reducem costurile clientilor.

O Relatia deschisa intre clienti si companie. O Consilierea comerciala si tehnica.
Suntem mereu aproape de clientii nostri prin call center-ul Distrigaz Sud va oferd servicii complete pentru livrarea si insta-
Distrigaz Sud, newsletter-urile noastre si scrisorile deschise. larea echipamentelor si implementeaza solutii personalizate.

O Mijloacele de plata diversificate. O Confortul, calitatea si independenta.
Factura Distrigaz Sud poate fi platitd in numerar, prin card bancar, Prin reteaua partenerilor de incredere ExpertGaz, oferim
debit direct, virament bancar sau chiar on-line, accesand site-ul pachete de incalzire independenta persoanelor fizice si juridice,
http://agentia.distrigazsud.ro/. asociatiilor de locatari sau proprietari.

Infoline:

021 264.01.01 - institutii cu un consum anual intre 12.401 si 1.240.000 m® de gaz;
021 301.22.17 - institutii cu un consum anual de peste 1.240.000 m® de gaz;

021 9366 - call-center adresat tuturor clientilor. www.distrigazsud.ro



CALENDAR

0/

CALENDAR DE EVENIMENTE

PE PIATA DE ENERGIE

8-10 pecemBriE 2008

Oil and Gas Congress Rusia 2008, Rusia, Mos-
cova, Hotel Baltschug Kempinski Hotel/marga-
rita.novakova@terrapinn.com

Se vor intélni mogulii internationali din explorare si
productie cu omologi de-ai lor de pe piata ruseasca
si a statelor din fosta Uniune Sovieticd pentru a gasi
impreuna oportunitati de afaceri.

9-13 pecemBrIE 2008

World LNG Summit, Spania,
Barcelona/tforbes@thecwcgroup.com

Cel mai important eveniment anual al industriei. Peste
400 de experti din intreaga lumea, reprezentanti ai ce-
lor mai mari companii si oficiali de stat ai marilor produ-
catori internationali, vor dezbate problemele cu care se
confrunta industria, oportunitétile ivite in zone de pe glob
si noile tehnologii din domeniu. De asemenea, vor fi pre-
zentate studii de caz cu exemple concrete de succes.

19-21 1aNuARIE 2009

World Future Energy Summit

Abu Dhabi, Emiratele Arabe Unite
http://www.worldfutureenergysummit.com

Cu peste 15.000 de participanti asteptati s& se prezinte
la eveniment summit-ul va gazdui cele mai mari nume
din domeniu la nivel mondial. Spatiul expozitional a fost
extins astfel ca, In prezent, ocupa mai mult de 20.000 de
metri patrati. Vor fi prezentate cele mai noi tehnologii si
ultimele inventii, iar invitatii vor putea s& interactioneze
n scopul informarii reciproce si pentru a incheia afaceri.

20 1aNuARIE 2009

4 Annual European Energy Policy Conference
2009 Bruxelles, Belgia http://guest.cvent.
com/EVENTS/Info

Aflaté la a patra editie, Conferinta Anuald Europeand de
Politici Energetice va aduce laolalta invitati din UE si din afara
spatiului comunitar cu scopul de a dezvolta un dialog asupra
problemelor-cheie in energie. Printre vorbitorii confirmati
se vor afla Matthias Ruete, director general al DG TREN, si
Jean-Arnold Vinois, sef de departament in cadrul Director-
atului Politici Energetice si Securizarea Aprovizionarii, ambii
functionari in cadrul Comisiei Europene.

1-4 reBrUARIE 2009

Energy & Environment Conference

Phoenix, SUA http://www.euec.com

Forum unde atét presedinti de companii si manageri al
companiilor energetice, cat si experti mondiali Tn dome-
niu vor face prezentari tehnice despre poluare, emisiile
de noxe, Incélzirea globala si energii regenerabile.

OXYGEN - PUBLICATIE DISTRIGAZ SUD - NR. 2 IARNA 2008,/2009

John. D. Rockefeller
Primul american,
miliardar in dolari,

care si-a castigat averea
din afaceri cu petrol

N-am nevoie de oameni care dau gres.
Cauzele esecurilor lor nu ma intereseaza.
in schimb, mi intereseazi si colaborez
cu oameni de succes.

O

Mike Bowlin
Ex-presedinte al Comisiei
Institutului American al
Petrolului

Traim inceputul ultimelor zile ale erei
petrolului. Cine ignora realitatea si nu
se orienteaza catre o gama larga de alti
combustibili va fi, cu siguranta, depasit
de evenimente.

Tony Blair
Fost prim-ministru
al Marii Britanii

in viitor, securitatea energetica a unei tari
va fi la fel de importanta ca apararea.

I
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Chestionar OXYGEN

Ajuta-ne sa facem cea mai buna revista
de energie - pentru tine!

OXYGEN este o revista dedicata clientilor mari Distrigaz Sud, oamenilor de afaceri

si partenerilor nostri, autoritatilor, specialistilor si jurnalistilor interesati de domeniul energiei.
Distrigaz Sud doreste ca OXYGEN sa fie un vehicul de comunicare pentru cat mai multi cititori.
Avem nevoie de opiniile si comentariile dumneavoastra, pentru a face din aceasta publicatie
una de referinta pentru intreaga industrie.

Ne-ar fi de mare folos daca ati rdspunde la intrebarile de mai jos (bifand varianta/variantele
pe care le alegeti) si ne-ati trimite raspunsurile prin fax, prin e-mail (scanate) sau prin posta. Datele
noastre de contact sunt in baza paginii. Va multumim pentru sprijin!

NILE1E S REMNEITE cosemommecammommasnisammmamnesees e oaas oo AR 0C OO R AR 0a00
CoMPANIE: .....cccouiviiienisinsiiinisssesssaasssaessssssisasssossues FUNCHIE: «.ocvcniciniciniiiniinniiscisnsicniicnnisssnissnenis
T T BRI EATTEIE coresmocorommerommeremen i oo o O ST

1. Ce impresie v-a facut revista OXYGEN?
O se diferentiaza clar de alte reviste de energie de pe piata locala si este o surpriza placuta
[ este o revista interesanta, dar nu mi-a atras atentia in mod deosebit

2. Cat timp credeti ca veti petrece citind revista?
[ sub 5 minute [15-10 minute 1 15-30 de minute [l peste 30 de minute

3. Care este atuul (care sunt atuurile) revistei?
[J designul modern, de impact

O textele profesionist scrise si editate

Olimaginile de buna calitate

O calitatea tiparului si a hartiei

4. Cum priviti prezenta paginilor de publicitate in revista?

[ este un lucru bun, cititorii pot afla informatii despre diferite companii si ofertele lor
[J sunt utile, dar nu arata profesionist

[ nu le dau atentie, trec peste ele

5. Ce subiecte ati dori sa vedeti dezvoltate in revista?

Desprindeti aceasta foaie si trimiteti-ne-o:

1. prin fax, la numarul 021 313 80 35 sau

2. scanata, prin e-mail, la adresa oxygen®@reply.ro sau

3. prin postad, pe adresa Calea Rahovei 196A, sector 5, Bucuresti, ,Pentru Oxygen”



Recicland, ne eliberam spatiul si mintea

interviu de FLORIN COJOCARU foto PRIMA TV

Cum crezi ca putem sa fim eco prin
gesturi simple, de zi cu zi? Poti sa ne dai
cateva exemple personale?
Ma bucur ca m-ati
intrebat despre
lucrurile de zi cu
zi; dupa mine,
ele reprezinta marele pariu castigétor al
ecologistilor, pentru c& sunt gesturi la inde-
mana oricui. La prima vedere, poate ca nu
par a avea un impact foarte mare, dar de
fapt cele mai mari realizari ale miscarii eco-
logiste de aici ar putea veni. Sd ne gandim
doar la apa risipita in timp ce ne spalam
pe dinti - e foarte simplu sa o economisim
inchizand robinetul cat ne periem - sau la
energia electrica pe care o consumam fara
discernamant uitand becurile aprinse.
Cu atat mai mult cu cat e simplu s-o fa-
cem, nu pierdem nimic, nu depunem efort,
nu ne scade nivelul de trai. Ci, dimpotriva
as zice, daca ne gandim pe termen lung.

Care este perceptia ta despre romani
din punctul de vedere al grijii noastre
reale pentru mediu?

Am observat ca exista mai multe

categorii de oameni: in primul
rand, cei interesati in a avea o atitudine
eco, cei care pun in aplicare legile eco-
logismului si care incearca sa le dea mai
departe, sa trezeasca la realitate comunita-
tea. Apoi exista cei care incep sa inteleaga
despre ce e vorba, care fac diferenta si
pricep ca ecologismul e cu totul altceva de-
cat economia de pe vremea comunismului,
cand eram fortati sa suportam lipsa apei
sau a curentului electric. Si, din pacate,
exista si o a treia categorie, formata din
genul de oameni care merg la barbeque si
dupa ce se termind mica petrecere cam-
peneasca lasad in urma resturile, sticlele,
gunoaiele. Pentru asemenea persoane ar
trebui s existe o legislatie foarte aspra.

Cum putem aplica principiile ecologice
la nivelul continutului emisiunilor TV?
Exista emisiuni specializate pe
ecologie si emisiuni care contin
rubrici destinate educatiei ecologice, iar
in acestea e clar ca discutia se face fatis,
punand fatd in fatd realitatea si situatia
ideald. Tn rest, in alte tipuri de emisiuni,
cred ca lucrurile ar trebui mai mult induse,

ar trebui sa fie astfel prezentate incéat
oamenilor sa li se para simple, normale,
naturale, asa cum de fapt si sunt.

Ce idee de campanie pro-mediu ti-ar
placea sa dezvolti daca ai avea
mijloacele si sustinerea necesare?

Sunt doud idei care mi se par

foarte importante si care,
daca ar fi puse in practicd, ne-ar ridica
nivelul de trai. Prima e grija pentru natura,
pentru spatiile verzi si pentru oras.
Noi ne plangem ca orasele roméanesti
sunt stresante si murdare si ii invidiem pe
straini pentru ca au parcuri, spatii de joaca
pentru copii, ca nu trebuie sa mearga prin
praf. Dar nu ne opreste nimeni sa plantam
gazon sau flori, Tn loc sa folosim pamantul
din preajma blocurilor ca spatiu de depozi-
tare a obiectelor distruse si nefolositoare
pentru care nu mai avem loc prin case.
lar cea de-a doua idee pe care as promova-
o e reciclarea. In loc s& ne incarcdm casele
cu zeci de lucruri inutile, stricate, am putea
sa le reciclam: ne-am elibera spatiul si,
odata cu el, mintea.

Ce mijloace de transport nepoluante
folosesti sau ti-ar placea sa folosesti
(si de ce)?
Mi-ar placea sd am o masina-
hibrid, nepoluanta si cu un
consum mic, pentru ca imi dau seama ca
poluarea aproape ca ne sufoca.

Ce surse alternative de energie crezi
ca au sanse sa inlocuiasca petrolul si
gazele naturale?

in primul rand, energiile solar

si eoliand, de acum devenite
clasice. Dar am citit, de curand, depre noi
alternative experimentate cu succes, mai
ales in Asia. Tn Thailanda, spre exemplu,
la inceputul mileniului a fost construit un
reactor care produce combustibil folosind
materiile fecale umane si cercetatorii au
mari sperante ca vor eficientiza producerea
lui astfel incat s devind o practicd uzuala.

Care este tricoul cu mesajul cel mai eco
din colectia ta, Tssshirt? $i ce mesaj
eco ai vedea pe un viitor tricou?

Green style. m



SO]U!Zii pentru
profesionistl

DISTRIGCAZ SUD
GOF S\CZ

Distrigaz Sud va pune la dispozitie o gama larga
de solutii profesioniste, pentru orice fel de spatiu industrial.

Climatizarea Cogenerarea Trigenerarea

Climatizarea este un ansamblu de procese Cogenerarea reprezinta un proces de Trigenerarea desemneaza

care asigurd, intr-un anumit mediu ambiant, producere simultana a doua tipuri de energie,  asocierea cogenerdrii (electricitate + caldurd)
temperatura si umiditatea necesare termicé si electrica, prin utilizarea unei cu producerea de frig prin absorbtie sau
confortului termic. singure surse de energie. Distrigaz Sud compresie.

va recomanda cogenerarea cu gaze naturale.

Infoline:

021 264.01.01 - institutii cu un consum anual intre 12.401 si 1.240.000 m® de gaz;

021 301.22.17 - institutii cu un consum anual de peste 1.240.000 m* de gaz;

021 9366 - call-center adresat tuturor clientilor. www.distrigazsud.ro



(Gazele naturale, o sursa de energie
prietenoasa pentru mediu

DISTRIGCAZ SUD
GOF S\CZ

Solutiile noastre termice tin cont
de nevoia de a proteja mediul inconjurator.

Pentru ca ne dorim sa respiram aer curat in fiecare zi, toate actiunile noastre sunt proiectate
n asa fel incat s& nu dauneze cu nimic mediului. De aceea, investim constant in mentinerea
retelelor noastre si sprijinim actiunile ce au ca scop protectia planetei albastre. www.distrigazsud.ro



